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El poder de la comunicacion: como hablar en publico

Fecha 4 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 80

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta formacion recibiremos las pautas para generarnos autoconfianza, clave para la comunicacién

personal y profesional. A prende a expresar tus ideas con confianza, elocuencia y asertividad. Una buena

comunicacion es la llave del éxito de las relaciones personales y profesionales.

Objetivo: Todos podemos aprender a hablar bien en publico. Podemos aprender a ser mas eficaces,

claros, persuasivos y seductores en nuestras charlas y conversaciones. En este taller haremos ejercicios

voluntarios y dindmicas de grupo para poner en practica las mejores estrategias comunicativas en

distintas situaciones.

Programa:

- Cbébmo perder el miedo a hablar en publico: trucos para no quedarse en blanco, saber qué hacer con
las manos, técnicas efectivas de relajacién.

- Cbébmo hablar eficazmente en una reunién: claves de la comunicacion oral; presentacién de
proyectos, trabajos, servicios, productos o ideas.

- Cbébmo elaborar un discurso memorable: técnicas para una participacién brillante en charlas y
conferencias.

I | e 2



I
MEMORIA ANUAL

Madrld
Emprende

[ I

e 0 0

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °



[
MEMORIA ANUAL

Copywriting con visual thinking: textos persuasivos que venden

Fecha 5 dejunio de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 28

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

I i

Descripcion:

Tu empresa, sus servicios o productos, todo se vende con palabras, incluso tu. Esto convierte al
copywriting la herramienta de persuasion mas poderosa del marketing y la Gnica capaz de estimular,
usando las palabras, las emociones de tus publicos para dirigirles a realizar una accién concreta. La buena
noticia es que el copywriting no es un talento mistico al alcance de unos pocos. Escribir textos que
venden es una habilidad valiosa que se aprende y entrena, y serd la mejor inversidon que puedes hacer
para tu negocio y para ti porque te dara ventaja en cualquier ambito de tu vida.

Obijetivos: descubrir de forma visual y atractiva los secretos de la escritura persuasiva o copywriting para
atraer, conectar y guiar a la accién a las personas que te ayudaran a alcanzar tus objetivos.

En este taller, facilitado con visual thinking, aprenderas técnicas y estrategias efectivas y aplicables de
forma inmediata, que te ayudaran a aumentar la tasa de conversion de cualquier texto que escribas.

Madrid
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Mindfulness para la gestion del estrés

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

5 dejunio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Puente de Vallecas

17

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

El mindfulness es una técnica de entrenamiento mental que sirve para calmar y enfocar la mente.

Consiste en aprender a dirigir la atencién consciente y deliberadamente al momento presente. Entrenar
asi nuestra mente hace, entre otros muchos beneficios, que se reduzca el estrés en nuestro dia a dia.
Conoceremos mejor lo que es el mindfulness para entender por qué esta técnica estd cada vez mas
extendida en empresas y demas dmbitos de la sociedad.

El taller sera eminentemente practico, por lo que practicaremos algunas de sus técnicas mas extendidas.

Objetivo: aprender nuevas herramientas e ideas que puedan ayudarnos a gestionar mejor el estrés y las

emociones en el dia a dia.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

10 de junio de 2019

Presencial

Evento

Vivero de Carabanchel

15

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

Madrid
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Seguridad Social para las personas emprendedoras

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

11 de junio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Moratalaz

28

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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En este taller vamos a aprender que tipos de contratacion, bonificaciones, deducciones, subvenciones
existen y que le interesa mas a un auténomo en su alta en la Seguridad Social.

Contenido:
- Regimenes de la Seguridad Social.

- Encuadramiento segln actividad/caracteristicas.

- Tipos de contratos y bonificaciones existentes.

- Subvenciones asociadas a las distintas contrataciones.

- Trabajadores por cuenta propia auténomos no societarios.

- Bonificaciones.

- Planesde la Inspeccién de trabajo (parcialidades).
- Tendencias hacia la simplificacion de la contratacion.
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Coffee Break con José Antonio Jiménez Lama

Fecha 12 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

José Antonio Jiménez Lama es el fundador y CEO de la empresa Spain Internship. Es una organizacién
que conecta empresas, estudiantes y universidades con una amplia experiencia en el campo. Cooperan
con mas de 5000 empresas en toda Europa y mas de 800 universidades en todo el mundo, ayudandose
entre si para establecer conexiones, establecer proyectos de Erasmus o establecer acuerdos educativos.
También trabaja como mentor en Andalucia Open Future (aceleradora de Telefénica) en la parte de
marketing digital y SEO.

José Antonio compartird su experiencia en emprendimiento con todo el publico asistente.

Madrid
Emprende
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Métrica web, mejor medir que adivinar

Fecha 12 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 28

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion
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Descripcion:

En este curso aprenderas la importancia de tener una estrategia métrica para conocer todo lo que pasa
por tu web, cobmo se comportar tus clientes y tus potenciales. Aprenderemos a instalar y configurar
Google Tag Manager, vincularlo con las principales herramientas como Google Analytics, Google Ads,
Hotjar u otras herramientas analiticas. Veremos las métricas y acciones mas importantes para cada tipo
de negocio (no es lo mismo medir un SAAS, que un ecommerce o un Marketplace) y a cdmo configurar
nuestro Google Tag Manager y Google Analytics para analizar toda la informacién valiosa para nuestro
negocio. Crearemos un funnel de ventas en Google Analytics con sus métricas para conocer y
comprender el rendimiento del funnel de nuestra web y modificar los puntos de mejora. Aprenderemos a
utilizar y vincular Google Data Studio para interpretar y analizar los datos de Google Analytics en tiempo
real gracias a dashboards interactivos.

Programa:

- Instalacién y configuraciéon de Google Tag Manager.
- Métrica en funcién del tipo de negocio.

- Rendimiento del funnel de web y puntos de mejora.
- Google Data Studio.
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Coffee Break con Antonio Serrano

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

13 de junio de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Vicalvaro

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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Coffee Break con Antonio Serrano, de la empresa Afianza, asesoria fiscal, laboral y contable dirigida
tanto a auténomos y pymes como a grandes empresas, apostando por las soluciones tecnolégicas.
Afianza nace de la mano de un socio, de 25 aios, en un pequeno local en el Paseo de la Chopera, hace 17
anos. Inicialmente, solamente él, con un becario de fiscal, y una persona para laboral, empiezan a hacer
una fuerte labor comercial por negocios pequefos de la zona y adquiriendo cartera. Actualmente, siguen
creciendo tanto por labor comercial, posicionamiento online, y por compra de carteras de negocio,
siendo actualmente 92 profesionales. En todo este periodo, han ido aprendiendo de sus errores y, sobre

todo, poniendo el foco en la labor comercial y en diseiar correctamente su modelo de negocio.

En el Coffee Break nos explicaran el modelo de negocio de la empresa y cédmo han ido gestionando las
distintas etapas de su crecimiento hasta convertirse en una empresa referente en el sector de la

asesoria.
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Pacto de socios para emprendedores

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

13 de junio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Villaverde

17

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o o 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

El pacto de socios y socias es el acuerdo consensuado que ayuda a regular el funcionamiento de la

empresa, evita conflictos, pérdidas econdmicas y facilita la relacién y la comunicacion.

Objetivo: mostrar a las personas emprendedoras, empresarias y profesionales como elaborar un pacto
de socios con la metodologia del comun acuerdo, cuando elaborarlo y sus beneficios a corto y largo

plazo.

Contenido:

- Porqué es necesario establecer un pacto de socios.

- Quéesun pacto de socios.

- Para qué realizarlo:escenarios.
- Coémo realizarlo amedida.

- Qué elementos debecontener.
- Cuandorealizarlo.

Madr'ld
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 14 de junio de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento
Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.
Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicaciéon mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las Ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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MEMORIA ANUAL

Elaboracion del plan econémico financiero

Fecha 18 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La finalidad de este taller es dar a conocer el contenido del plan econémico financiero, ya que es
fundamental para conseguir la financiacién que necesita tu proyecto. Ademas, es una herramienta de
gestién imprescindible para empresas que ya estan en funcionamiento. Mediante un ejemplo practico,
veremos en detalle, todos los apartados de un plan econémico financiero y sabremos si nuestro
proyecto o empresa, serd viable en el futuro, anticipando los resultados y por tanto teniendo la
posibilidad de corregirlos con antelacién.

Objetivo: aprender a realizar un plan econdmico financiero o presupuesto de su empresa o proyecto.
Contenido:

— Ventajas y beneficios del control presupuestario.

— Presupuesto de inversiones.

— Calculo de los ingresos por ventas. Calculo e identificacion de los gastos.

— Gastos directos. Gastos de personal. Gastos generales.

— Otros ingresos y gastos.

— Presupuesto de tesoreria.

— Seguimiento continuo del presupuesto.

Madrid
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Fecha
Formato

Organizador
Asistentes

Etiquetas

Descripcion:

Programa:
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Franquiciar tu negocio
18 de junio de 2019
Presencial
Tipo de actividad Curso
Vivero de Vicalvaro
10
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
#2019 #emprendimiento #formacion
Dar a conocer las franquicias como una alternativa de emprendimiento. El objetivo es que empresarios
e inversores interesados en conocer de primera mano cémo crear o internacionalizar su franquicia
conozcan los pasos a seguir para llevar a cabo esta accién.
- Expansiény crecimiento de tu negocio; modelos de negocio que pueden ser objeto de franquicia.
- Crear unafranquicia.
- Desarrollo y expansiéon de una franquicia.
- Internacionalizacién de unafranquicia.
Madrid 16
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Coffee Break con Angel Martinez

Fecha 19 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Angel Martinez, ingeniero industrial por la Universidad de
Zaragozay master en energias renovables por la UZ y la Fundacion CIRCE. Es fundador y CEO de Geezar
Soluciones desde 2013, empresa de innovacién tecnolégica. Geezar Soluciones fue financiada por
Instrumento PYME, en el marco del programa europeo de financiacion de I1+D+i "Horizonte 2020",
programa que financia innovaciones de alto potencial desarrolladas por pymes.

Angel transmitira su experienciay lo que fue determinante para conseguir esta importante financiacion,
asi, quienes pretendan acudir a Instrumento PYME, conoceran de primera mano el funcionamiento de
este recurso que permite el lanzamiento de proyectos innovadores con el potencial de crear mercados
nuevos o revolucionar los existentes. Mas tarde, se abrird una ronda de preguntas y terminaremos el
encuentro de networking.

Madrid
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Taller para montar tu pagina web en WordPress

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

19 de junio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Puente de Vallecas

63

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Taller monografico para desarrollar una web basica en WordPress y aprender las partes mas importantes

para saber gestionar tu pagina y tu blog.

Objetivo: al salir de este taller tendras una pagina web totalmente operativa en internet, después
tendras que trabajar para mejorar algunos aspectos, pero tendras los conocimientos para hacerlo y

trucos para ahorrar tiempo y dinero.

Contenido:

- Dominio, servidor, instalacién de WordPress y configuracion de plantilla basica.

- Estructura de contenido, creacién de paginas, como subir imagenes y videos y montar el blog.

- Cabecera, pie de pagina y ultimos retoques.

Madr'ld
Emprende
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Técnicas e indicadores de control econdmico y financiero para pymes y startups

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

20 de junio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de San Blas

19

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Técnicas e indicadores de control econémico y financiero mas utilizados y efectivos para la toma de
decisiones del negocio, minimizando riesgos en pymes y startups.

:Qué es necesario para emprender? Ademas de la idea, necesito un plan de negocio ;Cémo enfocan
muchas veces startups y pymes la funcion financiera? ;Me sirve con lo que tengo o tengo que pedir
ayuda? Las 3 eF's en el emprendimiento (friends, family, foulds) ; necesito tener indicadores de la marcha
de minegocio o "me apafno" con lo que tengo?

Objetivo: obtener una visidon amplia de la situacion actual del emprendimiento desde el punto de vista
econdmico y financiero, conocer las posibilidades existentes para obtener financiaciéon para mi idea, mi
proyecto o mi empresa, conocer las herramientas necesarias para control efectivo, eficiente y 6ptimo de
sus recursos financieros. ;Qué indicadores tengo de la marcha de mi negocio? ;Me sirve con lo que
tengo o tengo que buscar ayuda profesional con los recursos de que dispongo?

Madr'ld
Emprende
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Coffee Break con Antonio Fernandez

Fecha 25 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Antonio Fernandez socio director de Ibol Europ
SL, empresa de servicios integral: consultoria estratégica, comercial, marketing, logistica, finanzas, redes
de ventas, publicidad, formacién y mentoring.

Director comercial desde 2013, con responsabilidad sobre mercado nacional e internacional, con dos
premios producto del ano. Conocedor del mercado de gran consumo, alimentacién y hosteleria, asi
como de multiples categorias: alimentacién, drogueria, perfumeria, confiteria, refrigerados, helados,
mascotas, celulosa... con manejo del inglés y herramientas informaticas. Profesional con gran
experiencia en el manejo de equipos, clientes, centrales de compras y distribuidores en diferentes
companias, liderando proyectos multifuncionales como reduccién de dias de pago, logisticos o de
gestién por categorias.

Mas tarde se abrird una ronda de preguntas y terminaremos con un encuentro de networking en el que
compartiremos un café.

Madrid
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MEMORIA ANUAL

Ingenio financiero: cémo llegar a fin de mes y mas alla en tu vida privada y la de
tu empresa

Fecha 26 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Los problemas financieros, en concreto la escasez del cashflow, son los que hacen fracasar muchos
proyectos de negocios y también dificultan la gestién del dia a dia en la vida privada. El taller transmite
de forma practica conocimientos y herramientas de planificacion y educacién financiera para tener una
economia familiar y de negocio mas abundante.

Los métodos de aprendizaje van a ser variados: charla, trabajo individual, trabajo en grupo, la
presentacion de un libro y una simulacién. Dos cosas que no debes de olvidar este dia: la calculadora y
tarjetas de visita.

Objetivo: en este taller vas a aprender las bases para administrar correctamente el dinero respetando
las tres columnas del ahorro y la inversion. Vas a conocer opciones de crear patrimonio con poco
esfuerzo e invertir disminuyendo el riesgo.

I | e 21
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YouTube y redes sociales para emprender y networking

Fecha 26 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 31

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Jornada de formacién y networking dirigida a personas que estan pensando emprender o acaban de
crear su propio negocio. La jornada estara dividida en dos partes: la primera de ellas, dedicada a la
formacion en el uso de YouTube y las redes sociales para emprender, y la segunda, dirigida a crear y
realizar un espacio de networking entre las personas asistentes.

YouTube para emprender: ; Acaso no somos la protagonista de nuestras propias peliculas? ;Por qué no
utilizar todo lo que el cine nos ofrece para nuestro emprendimiento? En esta charla veremos que el
emprendimiento se parece mucho mas a protagonizar una pelicula de lo que creemos. Aprenderemos
como podemos mejorar nuestro proyecto a través de los videos haciendo una estrategia de cine.

Redes sociales: salto digital ;Por qué utilizar las redes sociales: panoramas actual y beneficios? ;Qué
redes utilizar para cada tipo de negocio? Los 3 pilares para comunicar en las redes sociales: la historia de
tu negocio, la formacion y tu mentalidad.
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Coffee Break con Beatriz Arcas

Fecha 27 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break vamos a contar con la experiencia emprendedora de Beatriz Arcas Ordoiio,
cofounder y directora de marketing en Been Marketing.

Beatriz es licenciada, con un master en publicidad y relaciones publicas, cuenta con mas de 7 afos de
experiencia en el sector de marketing y la comunicacién. Compartiremos con Beatriz, en una tertulia
acompafiada de un café, su experiencia como emprendedora al frente de Been Marketing (agencia de
marketing y comunicacion de servicios globales on/off adaptadas a las necesidades del cliente), con el
fin de motivar y estimular a las personas alojadas en el vivero y los usuarios y usuarias de la red de
viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid.
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Gestion de la tesoreria de la empresa para startups y personas emprendedoras

Fecha 27 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion
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Descripcion:

Es bastante habitual en startups y en pequenas empresas que no exista una prevision de tesoreria ni un
adecuado control de su caja, eso los lleva a morir por falta de liquidez a un elevado porcentaje de ellas.
Por eso, toda empresa debe de hacer una gestién previsional de la tesoreria. Las estadisticas indican
que la falta de liquidez es la principal causa de fracaso de los startups, por detras de la falta de necesidad
de su producto/servicio en el mercado.

Asi que, aunque la idea puesta en marcha sea muy buena y el mercado responda y haya ventas, si estas
no se cobran o si se producen imprevistos y no se puede reaccionar con suficiente anticipacién porque
no se tiene una correcta visibilidad, el corazén de la empresa que es la caja falla. De forma habitual, los
CEOQO'’s se encuentran con problemas que afectan a la tesoreria y que pueden llegar a poner en riesgo a la
empresa.

Obijetivos: tener una amplia vision de la gestion del circulante estudiar los conceptos y herramientas de
cash management y el riesgo cliente que todo gestor de una empresa debe de conocer. Aplicar
correctamente conocer las herramientas necesarias para la gestién diaria de la tesoreria.

Programa:
- Latesoreria, el corazén de la empresa la gestién operativa de tesoreria.
- Eldiaadiadelatesoreria, gestion previsional y planificacién financiera.
- ¢Paraquésirve?
- Optimizar la tesoreria, cobmo gestionar los déficits de liquidez.
- Instrumentos definanciacion.
- Excedentes deliquidez.
- Gestionar las puntas de tesoreria.
- Lasrelaciones bancarias, negociacién con los bancos.
- Elcontrol de cobro de clientes y gestionar la morosidad.

Madr'ld
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 27 de junio de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 50

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y
empresas. Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Aprender a emprender - Jornada de fomento del emprendimiento

Fecha 28 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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El objetivo de esta actividad es despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa

emprendedora, fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y personas desempleadas.

Metodologia: se realizard un taller en el que se expondra a las personas participantes, de forma amigable,
qué significa emprender y la idea de empresa. Se presentaran casos de éxito afines al grupo participante.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha 28 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 10

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Visita del centro de formacion Macercisa SAU

Fecha 28 de junio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita al vivero de empresas de Moratalaz del Centro de Formacién Macercisa, SAU.

Siete alumnos y una profesora de los estudios de 'Certificado de Profesionalidad de Creacion y Gestion
de Viajes Combinados y Eventos' han visitado el 28 de junio el vivero de Moratalaz.

Se presentaron los servicios que se ofrecen desde la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de
Madrid, a través de una presentacion con diapositivas, y se realizd un recorrido para que las personas
asistentes conocieran las instalaciones del vivero.

Es una actividad, donde se emplea un lenguaje sencillo y cercano, con una metodologia tedrica, practica,
dindmica y participativa.

El objetivo principal del taller, es potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacion al
mercado laboral, de todas aquellas personas que tengan una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldeaproyecto.
- Plan deempresa.
- Recursos.
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Mindfulness para emprendedores

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

1 de julio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

22

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Es de vital importancia para el emprendimiento, disponer de bienestar fisico y mental para lograr el éxito.
Para logar este bienestar, en esta formacién conoceremos los principios basicos del mindfulness,
elemento que nos permite regular el estrés, mejorar la resiliencia, favorecer al fomento de la creatividad,
aumentar la escucha activa, creando una mejor conexién empatica con los clientes. Ademas, el
mindfulness nos permitird conseguir vivir nuestro proyecto de emprendimiento como si de un desarrollo

personal setratase.
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Redes sociales para emprendedores y auténomos

Fecha 2 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 32

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Las redes sociales han cambiado la manera de utilizar internet, ya que se han convertido en una
herramienta de comunicacion y venta con grandes posibilidades para los auténomos y las empresas, que
se deben tener en cuenta en cualquier emprendimiento. Las empresas deben tener presencia en las
redes sociales, pero no de cualquier manera, ya que es fundamental determinar qué tono y mensaje se

utilizara en cada canal, para diversificar y llegar al publico objetivo.

Objetivo: proporcionar conocimiento sobre las redes sociales y su manejo, en la busqueda de influir
positivamente en el mercado, las empresas y el emprendimiento; proporcionar herramientas practicas
que faciliten a los participantes del taller utilizar las redes sociales como un verdadero apoyo para el

desarrollo de cualquier actividad comercial.

Programa:
- Redessociales.
- Manejo adecuado de las redes sociales.
- Redes sociales en el mercado.
- Ventajas de las redessociales.
- Redes sociales adaptadas a los emprendimientos y recomendaciones.

S
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Acabo de montar mi empresa, ;coOmo empiezo a vender?

Fecha 3 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta jornada, en base a la experiencia del ponente en el asesoramiento a personas emprendedoras, se
describira en un caso practico, cémo crear una estrategia comercial al alcance de cualquier empresa y
que elementos son necesarios para producir ventas. ; Qué hacer una vez que se ha montado la empresa?
¢Como realizar un marketing efectivo? ;Cémo disefar un proceso de ventas que funcione? ;Qué decir
en una venta?

Objetivo: dotar a las personas participantes de herramientas, para crear una estrategia comercial y
realizar ventas.

Contenido:
- Tuempresa: ;Qué vende? ;A quién vende?
- Herramientas de marketing.
- Planificacién de contactos y ventas.
- Reunidén de ventas. Seguimiento de ventas.
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El empresario ante la normativa de comercio electrénico: operar en un negocio
online

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

4 de julio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

17

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

El comercio electrénico, asi como las ventas a distancia, tienen una normativa compleja y transversal
que las personas que emprenden en este tipo de negocio deben de conocer para no asumir riesgos en su
actividad empresarial. Es importante cumplir la ley y saber qué problemas se pueden tener y cémo
minimizarlos o atajarlos. El objetivo del curso es alcanzar los conocimientos basicos para conocer la

normativa aplicable y las obligaciones de quien pretende ejercer el comercio electrénico.

Programa:

- Primera parte: la LSSICE (Ley 34/2002, de 11 de julio de Servicios de la Sociedad de Informacién
y Comercio Electrénico) objeto, contenido, alcance. Obligaciones de los prestadores de
servicios. Responsabilidad de los prestadores de servicios. Comunicaciones comerciales por via
electrénica. Solucioén judicial de conflictos. Infracciones y sanciones.

- Segunda parte: condiciones generales en la contratacion electrénica. Validez y eficacia de los
contratos celebrados a distancia. Prueba de los contratos: Requisitos precontractuales,
contractuales y postcontractuales. Obligaciones del empresario. Derechos de los consumidores.

Derecho de desistimiento.

Madrid
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Coffee Break con Carmen Rodriguez Lopez

Fecha 5 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Carmen Rodriguez Lépez, emprendedora y especialista en
formacion de ATF Aula Técnica.

Carmen es licenciada en ciencias politicas y de la administracion por la UCM de Madrid y cuenta con un
master en estudios europeos en Bélgica. Desarrollé su trayectoria en consultoria y administraciéon
publica hasta que pasé a liderar el proyecto de Aula Técnica Formacién, empresa especializada en
formacion con mas de 10 anos de experiencia y que desarrolla su actividad esencialmente en el drea de
formacion aportando soluciones integrales para el desarrollo de personas y entidades. En esta charla
compartiremos el camino emprendedor de Carmen y su experiencia. Mas tarde se abrird una ronda de
preguntas y terminaremos el encuentro con un networking.

=i
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

8 de julio de 2019

Presencial

Evento

Vivero de Villaverde

9

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Autocoaching

Fecha 9 de julio de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 28

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

El coaching es un elemento fundamental en el desarrollo de nuestro proyecto de emprendimiento. Los
objetivos de esta formacién son los de permitirnos conocer mejor lo que es el coaching, conocer nuestras
fortalezas y las areas a mejorar, permitirnos la adaptacién al cambio, ademas de aumentar nuestro
autoconocimiento (necesidades, motivaciones, limites). También se explicaran las técnicas mas utilizadas
en coaching, para que cada uno de los asistentes sea capaz de ponerlas en funcionamiento por si mismo.

Programa:

Introduccién alautocoaching.

El autoconocimiento. Define tus objetivos.

Distorsiones cognitivas y creencias limitantes.

Fortalezas y areas de mejora.

Herramientas para tu proceso de autocoaching. Tu PAP (plan de accion personal).
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Visita de alumnos del centro de formacion Teide IV

Fecha 9 de julio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita del centro de formacion Teide IV. 16 alumnos del certificado de profesionalidad 'Docencia de la
Formacién Profesional para el Empleo’ han podido conocer el vivero de empresas de Villaverde y todos
los servicios que ofrece al emprendimiento.

Obijetivo: en la visita se hace una presentacién de los viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid
y su forma de funcionamiento, para después tener alguna interaccion con alguno o algunos de los
emprendedores alojados en el vivero; despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa
emprendedora, fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y personas desempleadas.

Metodologia: se realiza un taller en el que se expone a las personas participantes, de forma amigable,
qué significa emprender y la idea de empresa. Se presentan casos de éxito afines al grupo participante.

-
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Visita de alumnos del curso de verano UCM

Fecha 9 de julio de 2019

Formato Presencial

Visita educativa

Tipo de actividad

Organizador Vivero de Vicélvaro

Asistentes 35

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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35 alumnos de la Escuela de Verano de la Universidad Complutense han podido conocer todos los

servicios y funcionalidades del vivero de empresas de Vicalvaro.

Se ha realizado una presentacion de los viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid y su forma de
funcionamiento, para después tener alguna interaccién personas emprendedoras alojados en el vivero.

Una de las claves para fomentar la cultura emprendedora es la colaboracién con los centros educativos,
lo que nos permite ofrecer nuestra experiencia a los jévenes con el objetivo no sélo de que conozcan los
servicios que el vivero pone a su disposicién, sino también de sembrar en los estudiantes una actitud
proactiva a la hora de relacionarse con el mundo empresarial. Se trata de despertar el espiritu
emprendedor y animar cualquier iniciativa emprendedora, fundamentalmente en dos colectivos:

estudiantes y personasdesempleadas.
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Visita de la Academia Colon

Fecha 9 de julio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 18

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

18 alumnos de "Insercional laboral para personas con discapacidad" han podido conocer el vivero de
empresas de Puente de Vallecas, su funcionamiento y servicios.

Una de las claves para fomentar la cultura emprendedora es la colaboracion con los centros educativos.
Esta iniciativa nos permite ofrecer nuestra experiencia a los jovenes con el objetivo no sélo de que
conozcan los servicios que el vivero pone a su disposicion, sino, también de sembrar en los jévenes una
actitud proactiva a la hora de relacionarse con el mundo empresarial.

Desde el vivero de empresas de Puente de Vallecas diseiamos talleres para fomentar su iniciativa y
creatividad hacia dicho campo, presentado, ademas, experiencias y proyectos reales de emprendedores
para que interioricen de una manera mas practica los conceptos basicos del emprendimiento.

Un factor fundamental para facilitar la integracién de los estudiantes hacia la realidad empresarial es el
permanente contacto que mantenemos con la comunidad universitaria. Para potenciar ain mas esta
relacion, el centro ofrece programas de practicas profesionales de distintas ramas, teniendo como fin la
capacitacidn y puesta en practica de todos los conocimientos adquiridos durante su carrera.
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Fomento del emprendimiento

Fecha 10 de julio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Es una actividad, donde se empleard un lenguaje sencillo y cercano, con una metodologia tedrica,

practica, dindmica y participativa.

Objetivo: El objetivo principal del taller, es potenciar el espiritu emprendedor y estimular la

incorporacién al mercado laboral, de todas aquellas personas que tengan una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldeaproyecto.
- Plan deempresa.
- Recursos.
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El modelo de negocio para el emprendimiento, una opcion para el éxito

Fecha 11 de julio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Los emprendimientos exitosos han definido desde su fundacién el modelo de negocio,
independientemente de su tamaio, estructura, naturaleza y complejidad para el momento, en la
busqueda de adecuar su organizacion, procesos y conductas de los trabajadores, considerando el
contexto de cambio en la sociedad, las nuevas necesidades y expectativas del cliente, para asegurar la
permanencia en el tiempo. El modelo de negocio es el establecimiento y relacién en forma sistémica de
los elementos de emprendimiento, con el fin de alcanzar un sentido de direccién en su intencién y
orientacién estratégica, a través de una propuesta de valor compartida culturalmente por toda la
organizacion y sus elementos, para obtener un mejor rendimiento tangible e intangible, en su relacion
con la sociedad y el ambiente.

Objetivos: proporcionar un mayor conocimiento al participante sobre la importancia tanto en lo
estratégico como en lo tactico, que tiene la formulacién e implantaciéon del modelo de negocio, tanto
para los emprendedores, empresarios, como para las personas que trabajan en él y la relacion cliente-
proveedor. Brindar recomendaciones practicas que permitan al participante en el taller formular su
propuesta de modelo de negocio para minimizar la curva de aprendizaje.

Programa:
- El contexto delnegocio
- Elmodelo de negocio y propuesta de cara al futuro.
- Unaopcion para el éxito.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 12 de julio de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicaciéon mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Reglamento europeo y la Ley Organica de Proteccion de Datos y Garantia de

Derechos Digitales

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

15 dejulio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

17

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Conoceremos y entenderemos el nuevo Reglamento Europeo y la nueva Ley Organica de Proteccién de
Datos y Garantia de Derechos Digitales. La finalidad de esta formacién es la de dar a conocer el
Reglamento Europeo y la Ley Orgénica de Proteccion de Datos y Garantia de Derechos Digitales del 5
diciembre de 2018, para que las personas emprendedoras conozcan totalmente los marcos de actuacién

y protecciéon de dicha ley.

Para ello se repasaran los antecedentes, la terminologia y los principios para obtener un entendimiento
mas profundo y global de la nueva Legislacién.

Programa:

- Explicacion general de los antecedentes de la Ley Organica, garantia de derechos digitales y del

Reglamento Europeo de protecciéon de datos.
- Explicacién de lanueva LOPD,GDD Y RGPD.
- Consideraciones generales sobre los cambios que traeran las nuevas normas.
- Consideraciones particulares de dichos cambios.
- Ruegos y preguntas.

Madrid
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El business intelligence en las pymes

Fecha

16 de julio de 2019

Formato

Presencial

Tipo de actividad

Curso

Organizador

Vivero de Moratalaz

Asistentes

15

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas

#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Se trata de una sesién informativa, en la que se explica con un lenguaje sencillo, pero a la vez riguroso, la
forma de convertir los datos en dinero. Se expondran las ideas basicas para poner en marcha una
estrategia de andlisis de datos de bajo coste y los pasos a seguir, para conseguirlo. Pensado

especialmente para las pymes y micro pymes.

Objetivos: explicar la forma de convertir los datos en dinero y exponer las ideas basicas, para poner en

marcha una estrategia de andlisis de datos de bajo coste y los pasos a seguir para conseguirlo.

Contenido:

- Casos de éxito en empresas de diferentes tamanos y sectores.
- Partes del ciclo del business intelligence y big data.
- Doénde estan los datos de la empresa. Sensibilizacién sobre la importancia de la calidad de los

datos. Coémo se pasa de los datos a la informacién y desde esta al conocimiento.

- Cuadros de mandos dindmicos e interactivos. Breve demostracion del uso de un cuadro de mandos.

- Algunas cuestiones adicionales a tener en cuenta para el desarrollo de una politica orientada a
datos.
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Aprender a emprender - Jornada de fomento del emprendimiento

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

17 de julio de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Villaverde

17

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #formacion
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El objetivo de esta actividad es despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa

emprendedora, fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y personas desempleadas.

Metodologia: se realizard un taller en el que se expondra a las personas participantes, de forma amigable,
qué significa emprender y la idea de empresa. Se presentaran casos de éxito afines al grupo participante.
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Lean startup y agile
Fecha 18 de julio de 2019
Formato Presencial
Tipo de actividad Curso
Organizador Vivero de San Blas
Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Lean startup nos habla de 3 pilares fundamentales: experimentacién, medicion y aprendizaje. El objetivo
es reducir el riesgo en el lanzamiento de nuevos productos y servicios. Aprendemos del cliente, en lugar
de sacar un producto y venderlo.

El ecosistema startup es la mayor amenaza para cualquier negocio actual. La velocidad en la que se
desarrollan nuevos modelos de negocio y lo rapido que cambian las tendencias, nos obligan a aprender
cémo funcionan y como podemos adaptarnos a los nuevos procesos. Lean startup, convierte el método
cientifico en la mejor herramienta para el desarrollo de nuevas ideas. Si a todo lo anterior le sumamos
las metodologias AGILES, como la de SCRUM, podemos obtener resultados con una mejoria mas que
notable. Conseguimos ejecutar proyectos en menos tiempo disminuyendo el error en cada uno de los
procesos.

Objetivos: introduccién al ecosistema startup, nuevas tendencias, nuevas lineas de negocios para cada
pyme o persona emprendedora, aplicacién de nuevas metodologias en los procesos de trabajo.

Programa:
- Ejemplos de grandes empresas como Toyota, Google, Netflix (sus historias).
- Validacién de productos modelo Canvas.
- Experimentacién e hipétesis SCRUM (metodologia agil).

Introduccidn al ecosistema startup (business angels + fondos de inversion).
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El registro de marcas y nombres comerciales. La proteccion de tus signos

distintivos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

19 de julio de 2019

Presencial

Curso

Vivero de San Blas

22

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Descripcion:

Jornada informativa sobre qué son las marcas y los nombres comerciales, su importancia para toda
empresa o negocio y la forma de protegerlos adecuadamente para evitar situaciones de competencia
desleal o pirateria.

El objetivo es que el asistente tenga una vision completa y practica de lo que son los signos distintivos,
sus requisitos y como registrarlos y protegerlos para conseguir: concienciar a todos los asistentes de la
importancia de proteger sus marca o nombre comercial y mostrar cémo se ha de llevar a cabo esta
proteccién concienciar de la gran importancia que estos derechos de exclusiva tienen en el mercado para
conseguir una imagen corporativa fuerte, consolidada y efectiva en el mercado. Actualmente la
consolidacion de la marca personal es la clave del éxito para cualquier negocio. concienciar de la
necesidad de mantener una vigilancia y proteccién de estos derechos frente a terceros, no basta sélo
con la creacion de una marca personal, sino que es imprescindible su registro, proteccion y vigilancia.

Programa:

- ¢Quées lapropiedad industrial?

- Diferentes tipos deproteccion.

- Quéson los signos distintivos: marcas y nombres comerciales.

- Cémo elegir correctamente una marca o nombre comercial, prohibiciones caracteristicas y
derechos que otorgan.

- Cémo obtener unregistro, procedimiento y tasas.

- Duracién y mantenimiento de los derechos.

- Principales ambitos de proteccién: nacional, europeo e internacional importancia y necesidad de
mantener estosderechos.

- Lafigura del agente de propiedad industrial.
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Visita institucional de concejales

Fecha 22 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

El 22 de julio de 2019 tuvo lugar la visita al vivero de empresas de Villaverde del concejal del Area de
Gobierno de Economia, Innovacién y Empleo, Miguel Angel Redondo Rodriguez, del concejal delegado
de Innovacién y Emprendimiento, Angel Nifio Quesada, y de la concejala del distrito de Villaverde
Concha Chapa Monteagudo.

Visitaron las instalaciones y los servicios del vivero y, ademas, pudieron conocer los proyectos de algunas
personas emprendedoras usuarias de los despachos de la red de viveros y de la preincubadora. Estuvieron
acompanados por Fernando Herrero Acebes, director general de Innovacién y Emprendimiento, Estrella
Martin, subdirectora general de Emprendimiento, y Esther Caurin Arribas, jefa del Servicio de
Emprendedores y Pymes, responsables de Madrid Emprende, que gestiona toda la red de viveros de
empresas del Ayuntamiento de Madrid

I | e >



[ I

e 0 0

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

I
MEMORIA ANUAL

Pymes en transformacion en la industria 4.0, adaptar a la pyme al entorno
digital

Fecha 23 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo es conocer las mejores estrategias digitales que adapten la pyme industrial al nuevo entorno
digital, que haga de nuestras empresas una industria 4.0. Descubriras qué es la industria 4.0 o fabrica
inteligente y porqué todo el mundo espera que esto sea la préoxima revolucién industrial, donde, segiin
los gurus en la digitalizacién de la industria, cabe esperar el mayor impacto del fendmeno digital en los
proximos afnos. De ahi que se hable de una 42 revolucién industrial: la fabrica inteligente.

Programa:

- ¢Quéeslaindustria40o lafabricainteligente?

- ¢Por qué es laindustria 40un concepto importante?

- Lo que ofrece la industria 4.0 a través de la digitalizacion y el uso de plataformas conectadas,
puntos clave de la industria 4.0, big data y andlisis de datos, cloud computing, ciberseguridad,
robética, internet de las cosas, simulacion y prototipado, realidad aumentada, cultura e integracion
de procesos.
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Visita de alumnos del curso de verano UCM

Fecha 23 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcidn:

17 alumnos del curso de Creacién y Desarrollo de Pequefias Empresas de la Escuela de Verano de la
Universidad Complutense han podido conocer todos los servicios y funcionalidades del vivero de
empresas de Villaverdey, por extension, los de todos los viveros de la red del Ayuntamiento de Madrid. En
la visita se hace una presentacion de los viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid y su forma de
funcionamiento, para después tener alguna interacciéon con alguno o algunos de los emprendedores
alojados en estevivero.

Se trata de despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa emprendedora,
fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y personas desempleadas.
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Aprender a emprender - Jornada de fomento del emprendimiento

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

24 dejulio de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Villaverde

20

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #formacion
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El objetivo de esta actividad es despertar el espiritu emprendedor y animar cualquier iniciativa

emprendedora, fundamentalmente en dos colectivos: estudiantes y personas desempleadas.

Metodologia: se realizara un taller en el que se expondra a las personas participantes, de forma amigable,
qué significa emprender y la idea de empresa. Se presentaran casos de éxito afines al grupo participante.
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Coffee Break con Luis Ignacio Ardila

Fecha 25 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Luis Ignacio Ardila, profesional con mas de 15 afos de experiencia
en el sector de los sistemas de informacién y telecomunicaciones, trabajando en entornos de banca
ocupando posiciones de técnico en diferentes empresas del grupo Banesto. Socio fundador de Norma 4
y responsable técnico, trabajando para diversos clientes de mdltiples sectores, siempre buscando las
soluciones innovadoras, pasando a tener la responsabilidad de la direcciéon de las operaciones de la
empresa en 2007. Varios afos de experiencia como director ejecutivo multinacional de servicios Tl
(tecnologias de la informacidn), siendo responsable en la definicion del modelo de negocio y dindmica
de funcionamiento, asi como en la creacién de un equipo de gestién responsable de la ejecucioén.

Actualmente dedicado a desarrollo de tecnologias innovadoras e involucrado en la generacién y apoyo
de nuevas ideas disruptivas para startups. Mas tarde se abrird una ronda de preguntas y terminaremos
con un encuentro de networking en el que compartiremos un café.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de julio de 2019

Presencial

Evento

Vivero de San Blas

5

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las Ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Networking en el vivero de Vicalvaro

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 dejulio de 2019

Presencial

Evento

Vivero de Vicélvaro

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicaciéon mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Qué necesitas para emprender

Fecha 30 dejulio de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El taller pretende ofrecer la adquisicion de criterios y herramientas para emprender un proyecto
empresarial. Bajo la perspectiva de la viabilidad de una idea de negocio se tendra en consideracién desde
la valoracién de los promotores hasta el andlisis de la idea de negocio y la utilizacién de herramientas
para poder analizar la misma.

Objetivos: adquirir criterios que permitan tomar la decision de emprender, adquirir los criterios para
valorar una idea de negocio valida, aprender los contenidos minimos de un plan de empresa y
expresarlos de forma coherente bajo los criterios de viabilidad.

Programa:

— Consideraciones previas paraemprender.
— Laideadenegocio.

— Elplan de empresa.
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

7 de agosto de 2019

Presencial

Evento

Vivero de Villaverde

11

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las Ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Liderazgo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:
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2 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

25

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Conocer y practicar las habilidades del liderazgo para liderar equipos de trabajo. Descubre cémo liderar
equipos de trabajo, conociendo y utilizando adecuadamente las habilidades de direccién, de forma que
los trabajadores se conviertan en aliados imprescindibles a la hora de enfrentarse a las amenazas y

aprovechar las oportunidades del entorno.

Objetivo: conocer y practicar las habilidades del liderazgo.

Programa:

— La funcién del mando. La nueva direccién del siglo XXI: Dirigir personas. El arte de dirigir.
Funciones del mando. Lograr la madurez y generar confianza.

— Liderazgo de equipos. Caracteristicas de un lider. ; Como gestiona el lider? Diferencias entre un
mando y un lider. Liderazgo situacional. Blanchard.

— Habilidades para el liderazgo.
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Emprendedorismo y comercio

Fecha 3 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Visita educativa

Tipo de actividad

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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Es una actividad, donde se empleara un lenguaje sencillo y cercano, con una metodologia teérica, practica,

dindmica y participativa.

Obijetivo: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, de todas

aquellas personas que tengan una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldea proyecto.
- Plan deempresa.
- Recursos.

I | e
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Marca personal emprendedores nivel O

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

3 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

28

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La marca personal es uno de los elementos fundamentales que hay que tener bien definido cuando
emprendemos. Por ello es necesario organizarnos bien con el fin de ser capaces de administrar toda la
informacién de forma efectiva entorno a este concepto, para lograr llamar la atencién de posibles
clientes. En esta formacion se daran las pautas para que tengamos unas ideas basicas, sencillas y
estructuradas para saber establecer las bases de marca personal para nuestro proyecto de
emprendimiento, logrando asi la mayor diferenciaciéon de la competencia y llegar a nuestros clientes

potenciales.

Programa:
- ¢Qué es lamarca personal de un emprendedor y su proyecto?
- Cliente, marca personal, confianza, servicio de creacién y estrategia de la marca personal online
- Herramientas basicasonline.
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Planificacion estratégica de tus campanas de marketing

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

4 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Villaverde

6

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

¢Quieres aprovechar las fechas especiales para mejorar tus ventas y aumentar tus clientes? Aprende a
disenar tus campafas online y dale un empujoncito a tu negocio.

Obijetivo: disefiar un plan que te permita poner en marcha campanas de promocion online que te ayudaran
a disparar tu visibilidad, aumentar tu lista de suscriptores y tus ventas.
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Procesos y organizacion de mi emprendimiento

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

5 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

20

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Técnicas y métodos para disefar y documentar los procesos del emprendimiento, la estructura
organizativa, los puestos de trabajo y funciones del equipo humano. Uno de los retos importantes para
emprender es establecer claramente todas las actividades necesarias para realizar su proyecto, el cdmo
realizarlas, y los roles y responsabilidades de cada miembro del equipo. Todo ello se detallara de manera
cotidiana pudiendo cuantificar y controlar cada una de ellas, para confirmar su correcta realizacion.

Definir las actividades del proyecto a emprender es fundamental, tanto para auténomos como para las
empresas; pudiendo llegar a ser un requisito indispensable a la hora de solicitar ayuda financiera y/o

ofertar nuestros servicios.
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LinkedIn

Fecha 6 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Con este curso aprenderas la mejor forma de usar los servicios que LinkedIn te ofrece ya seas una
empresa o un profesional. Mejoraras tu presencia en esta red empresarial, alcanzar tus objetivos de
ventas o simplemente visibilidad. El perfil de un profesional o la pagina de una empresa en LinkedIn es
nuestra carta de presentacién ante millones de potenciales clientes, socios, etc... Con este curso no
dejaras nada al azar y aprenderas la mejor forma de usar los servicios que LinkedIn te ofrece ya seas una
empresa o unprofesional.

Obijetivo: crear red de contactos y conseguir leads b2b para su conversion a clientes. En este curso
aprenderas a crear tu perfil y sacarle el maximo partido para estar conectado profesionalmente con el
mayor numero posible de personas utiles para tu empresa.

Programa:
- Claves y funcionamiento de LinkedIn: el perfil personal, compartir contenido y publicar en
LinkedlIn, grupos, paginas de empresa, contactos, el buzén, mensajes privados y notificaciones.
- Creacion de perfilpersonal.
- Paginade empresay grupos, objetivos y estrategia.
- Gestionar reputacion en LinkedIn, comunicar en LinkedIn, SEO en LinkedIn y cédmo conseguir
leads a través de LinkedIn.
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Como el diseno puede ayudarte a aumentar las ventas de tu negocio

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

9 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La venta de un servicio o producto aumentara a través del disefio del mismo: su imagen corporativa, la
fachada, la decoracion interior y hasta la distribucion de estos en su exposicion. El objetivo del curso es
tomar conciencia de la importancia del diseno como elemento para generar confianza en los
consumidores y aumentar las ventas y, al mismo tiempo, buscar la coherencia en todas las decisiones en
cuanto a disefio para potenciar la imagen de marcay la confianza. La experiencia de compra tanto de un
producto o servicio se ve totalmente condicionada por la sensacién que el consumidor percibe. Cuando
pasa por la fachada de nuestro negocio y decide entrar, cuando ya ha decidido entrar y tiene la confianza

suficiente y decide comprar... para que esto ocurra el disefio cumple un papel fundamental.
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La productividad personal clave para tener éxito con tu franquicia

Fecha 10 de septiembre de 2019
Formato Presencial
Tipo de actividad Curso

Organizador
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario

Vivero de Moratalaz

Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Este taller contara con una parte tedrica y ejercicios practicos, para realizar en grupo y asi poder afianzar
los contenidos expuestos.

Objetivo: ayudar a establecer un plan de accién concreto para desarrollar el potencial sobre las AMR
(actividades de maxima rentabilidad) y metas, para identificar que impide progresar.

Contenido:

Identificacién y comprension de conceptos.
Identificar las actividades de maxima rentabilidad (AMR) que generan beneficios.
La fijacién de metas para la consecucién de resultados e ilusion.

Planificacion inteligente orientada a resultados. ; Cual es el problema? ; Qué nos impide desarrollar

nuestra productividad personal y nuestro potencial?
Conclusiones.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 10 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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El secreto para el crecimiento de emprendedores y microempresarios

Fecha 11 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En determinados casos las personas emprendedoras y microempresarios tienen dificultades para
desarrollar su actividad de manera efectiva y sencilla. Para dar soluciéon a este factor, en esta formacién
veremos los elementos mas importantes para que cada uno de los asistentes seamos capaces de superar
nuestras limitaciones particulares, con el objetivo de alcanzar el desarrollo pleno de nuestro proyecto.

Programa:
- Presentacion.
- Diagnéstico.
- Causas subyacentes.
- Elsecreto.
- Plan deaccién.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 12 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Vender mas en menos tiempo no es magia

Fecha 12 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Aprenderemos el problema al que toda empresa se enfrenta y bases fundamentales de la venta para
focalizarnos sobre ellas y aumentar las ventas. Explicaremos la férmula del éxito empresarial y el poder
actual que dispone toda empresa para conseguir vender. Hablaremos sobre casos reales que ya lo han
conseguido y aprenderemos herramientas a nuestra disposicién para poder mejorar los resultados.

Objetivo: ;Cansado de no lograr las ventas que te prepones? te daremos a conocer los pasos y
herramientas practicas que te haran conseguir aumentar las ventas.

vy
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Visita institucional al vivero de empresas de Moratalaz

Fecha 12 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita institucional

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #evento
#ecosistema

Descripcion:

Los responsables del Area de Economia, Innovacion y Empleo visitan el vivero de empresas de
Moratalaz. A través de esta iniciativa se pretende potenciar la innovacién tecnolégica y sostenible con
proyectos que aporten un valor afiadido en su sector.

El delegado de Economia, Innovacién y Empleo, Miguel Angel Redondo, y el concejal delegado de
Innovacién y Emprendimiento, Angel Nifio, han visitado uno de los seis viveros municipales dirigidos a la
promocién de emprendedores, en donde han coincidido en sefalar la necesidad de acercar Madrid
Emprende a laciudadania.

En esa linea, Angel Nifio ha anunciado que “se van a llevar a cabo distintas acciones para reactivar la
marca Madrid Emprende, ya que es necesario que los madrilefios conozcan las soluciones para el
desarrollo y crecimiento de sus negocios”. Una de esas soluciones es la Ventanilla Unica del
Emprendedor como servicio de atencién integral a las personas emprendedoras, en donde poder
informar a los ciudadanos de la posibilidad de transmitir una empresa a un tercero o de arrancar desde
cero un negocio con ayuda del Ayuntamiento de Madrid. Ademas, el consistorio pone al servicio de los
madrilefios una serie de ayudas que permiten que, desde cualquier ambito o sector, la iniciativa
ciudadana pueda convertirse en una realidad empresarial que genere riqgueza y empleo para la ciudad.

Los viveros de empresas de Madrid Emprende han permitido que cientos de emprendedores hayan
logrado un impulso para su negocio a lo largo de los dltimos afos, apostando por la innovacién
tecnoldgica y por las empresas dedicadas a la sostenibilidad. Dos focos de atencion sobre los que el
Ayuntamiento quiere seguir trabajando, especialmente de la mano de iniciativas privadas.

La red de viveros de empresas estd formada por seis espacios municipales dirigidos a la promociéon de
las iniciativas emprendedoras que combinan la utilizacion de despachos con el asesoramiento en la
gestion empresarial y la prestacién de unos servicios comunes que permitan el establecimiento,
despegue y consolidacién en los primeros afos de vida de la empresa.

El vivero de empresas Moratalaz entré en funcionamiento en el afo 2011 y es el mas joven de la red.
Con una arquitectura muy identificable, tiene una superficie de 826m2 y estd dotado de 13 despachos
deentre 15y 22m2, unasala de reuniones y una sala polivalente donde se organizan encuentros, talleres
y actividades. Desde su entrada en funcionamiento, han pasado por él mas de 50 empresas, con una
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facturacién de 6,3 millones de euros. Una de las actividades que se organizan en este vivero son las
sesiones de networking entre las empresas alojadas en el mismo. Son encuentros informales en los que se
dan a conocer las novedades de este espacio, las empresas alojadas se pueden conocer mas a fondo y
compartir sus experiencias y establecer colaboraciones para proyectos comunes.
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Auténomo vs empresa ;cuando dar el paso?

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

13 de septiembre de 2019
Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

20

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

El objetivo es plantear los principales aspectos a tener en cuenta para elegir la forma mas adecuada a la
hora de emprender un negocio. Una de las principales decisiones a tomar al emprender un negocio es
decidir la forma juridica. Ello condicionara los primeros pasos a dar, por ejemplo, con las administraciones
publicas y condicionard varios aspectos de nuestro negocio. También conviene saber cuando la
estructura de auténomo no resulta ya adecuada y debemos dar el salto a una forma societaria.

En el curso se analizaran los principales pilares que deben analizarse antes de darse de alta: ventajas,
inconvenientes y aspectos a tener en cuenta, costes y tramites, y momento éptimo para transformarse.

e —

Madr'ld
Emprende

86

® ¢ & © & © ¢ & o o



[}
o o 00
o o 0 0 0
® o 0 0 0 0
® o 0 0 0 00
® o 00 0 0 0 0
® 0 0 0 0 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

I
MEMORIA ANUAL

Personas emprendedoras VIP

Fecha 17 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En esta accion formativa se veran herramientas practicas para conseguir la actitud necesaria para el
éxito en tu proyecto como persona emprendedora utilizando la voz, la imagen y el pensamiento.

Se tratard el poder de la voz, poder de la imagen, poder del pensamiento, visién de éxito, propdsito y
talento. También se tratard sobre el coaching creativo hacia el éxito, objetivo, DAFO, cambio de
creencias y estados emocionales para el éxito y como atraer la abundancia a tu vida y tu negocio.

Obijetivos:
- Conectar con tu verdadero propdsito y tu talento.
- Reprogramar tu mente con creencias para el éxito.
- Atraerlaabundancia a tu negocio.
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El verdaders valor
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Comunicar para emprender: los secretos de la comunicacion de éxito

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

46

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La forma, el lenguaje y el modo de comunicacion que utilizamos para presentar y vender nuestro
producto, es sin duda uno de los elementos de mayor importancia para lograr el éxito de nuestro
proyecto. Por ello es de vital necesidad e importancia saber cémo comunicarnos, para conseguir una
puesta en escena de nuestro proyecto de forma exitosa, alcanzando asi nuestro objetivo empresarial. En
esta formacion conoceremos los aspectos mas relevantes de la comunicacién, con el fin de impactar en
el cliente y generar mayor volumen de venta. Se explicaran las técnicas mas efectivas sobre la
comunicacién verbal, la comunicacién no verbal y como controlar la voz.

Programa:

- Quién soy. Como emprendedor y como persona.

- Cual es mi historia. Storytelling.
- Quéhago. Como defino mi negocio.

- Cudl es mi mensaje empresarial. Elevator pitch.

- Porquélohago. Mipropésito de empresay la suma de valor.

- Paraquién lo hago. Mi cliente. La importancia del buyer persona.

- Como lo hago. El itinerario de la comunicacién. La relevancia del mensaje y el dominio de la
palabra. Copywriting. Las Ultimas técnicas para redactar newsletters, emails, o preparar
presentaciones con un claro enfoque de ventas. Comunicacién no verbal. Entrenamiento de las
habilidades de comunicacién como ventaja competitiva. Quien comunica bien, vende mas.
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Coffee Break con Victor Aguirre

Fecha 19 de septiembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Victor Aguirre, socio fundador de Sivicai Link
Marketing. Con tan sélo 29 aios Sivicai es la tercera empresa que funda y la primera que realmente
funciona desde hace mas de 1 afio y medio.

Estudiante de marketing y promotor de la filosofia lean startup, especialista en crowdfunding y nuevas
tendencias de validacion de productos. Ha trabajado como comercial y como profesor auténomo en
distintas escuelas de negocio hasta que en el aino 2017 decidié fundar Sivicai, junto a su socio y amigo
Daniel Yume. Ambos son formadores en Lazarus (aceleradora de startups). También es ponente en
Pitchraiser, movimiento de emprendimiento, donde se busca ayudar a nuevos emprendedores a soltarse
y aprender cémo hablar en publico. Mas tarde se abrird una ronda de preguntas y terminaremos con un
encuentro de networking en el que compartiremos un café.
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Prevision: ve un paso por delante y camina sin sustos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

19 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

2

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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¢Conoces tus prestaciones publicas como auténomo? ;Te gustaria cubrir las situaciones mas graves? Te
ayudamos a conocerlas y diferenciarlas. Se tratard de concienciar acerca de situaciones de
vulnerabilidad que afectan al colectivo de auténomos en presente y a futuro. Se ofreceran algunas de las
soluciones posibles desde el punto de vista financiero. Se intentara concienciar acerca de algunas de las
obligaciones de ambos colectivos; ademas veremos algunos productos con ventajas fiscales para ellos.
Por ultimo se realizaran ejemplos de lo anteriormente citado y situaciones de vulnerabilidad que nos

afectan en el presente y a futuro.
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Cémo vencer la procrastinacion

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcidn:

20 de septiembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero del Puente de Vallecas

20

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La procrastinacion es el habito de aplazar determinadas actividades y hacer en su lugar otras que
resultan mas agradables. En otras palabras, procrastinar es dejar para manana lo que debes hacer hoy.
Cada vez que caes en este mal habito te alejas de los objetivos que te has marcado. Si quieres mejorar
tus resultados y aumentar tu productividad es imprescindible prestar atencién a esta conducta y trabajar
para evitarla. En este taller, analizaremos los origenes de la procrastinacion y hablaremos de las

principales estrategias paraevitarla.

Contenido:
- ¢Qué es la procrastinacion?

- Causasy disparadores de la procrastinacion.
- Efectos sobre la productividad personal.

- Procrastinacion y emprendimiento.

- Estrategias para vencer la procrastinacion.
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Coffee Break con Andrés Echecopar

Fecha 23 de septiembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con Andrés Echecopar, inversor en startups y en diferentes proyectos
de emprendimiento. Andrés es uno de los business angels mas reconocidos del panorama espaiiol,
gracias a su faceta como inversor en gran cantidad de proyectos de emprendimiento de diferentes
ambitos. Ademas, Andrés forma parte del grupo de inversores Esadeban y realiza su labor como inversor
a través del grupo AEA Capital, mediante el cual ha invertido en el desarrollo y crecimiento de startups
como Grupo Next, Orbitalads, Demium, Agora Next, Finanbest y Futbolcast...

En este Coffee Break, Andrés nos explicara cémo ha desarrollado su carrera profesional y cémo ha sido
su trayectoria en el dmbito del emprendimiento, ademas de contarnos casos reales sobre su experiencia
en diversos proyectos de emprendimiento y de cédmo realiza en la actualidad su funcién profesional.
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Como evitar conflictos con el pacto de socios

Fecha 23 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La principal causa de mortandad de las empresas, son las desavenencias entre socios que en periodos de
dificultad o de éxito afloran con mayor virulencia. Por ello, es importante establecer normas y reglas de
juego claras y consensuadas que nos ayuden a regular nuestro funcionamiento, intereses y necesidades
con los de la empresa. Evitaremos conflictos, paralizaciones, o pérdidas econdmicas, en pro de la
continuidad y éxito de nuestro negocio.

Contenido:
- Por qué es necesario establecer un pacto de socios.
- Quéesun pacto desocios.
- Para qué realizarlo:escenarios.
- Cémo realizarlo amedida.
- Qué elementos debecontener.
- Cuandorealizarlo.
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Cumplimiento proteccion de datos (RGPD)

Fecha 24 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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El objetivo de este curso es explicar los principales cambios del Reglamento europeo de proteccién de
datos (RGPD) y la nueva legislaciéon (LOPDGDD). Facilitar herramientas para el cumplimiento de los

requisitos contemplados en el nuevo reglamento y asegurar la proteccién de datos.

Programa:

- Introduccién normativa Reglamento Europeo y Ley 3/2018 de Proteccién de Datos y Garantia de

Derechos Digitales.

- Para qué te sirve y como aplicar en nuestra actividad. Documentacion obligatoria por tipo de
actividad. Registro de actividades de tratamiento. Analisis de riesgos. Evaluacién de impacto.

Cumplimiento de los requisitos de informacion a interesados.
- Figura del delegado de proteccién de datos.
- Normativa sectorial que pueda ser de aplicacién.
- Procedimientos de notificaciones de brechas de seguridad.

- Atencién de los derechos de usuarios (acceso, supresion, oposicion, limitacion, portabilidad)

I | e

96



MEMORIA ANUAL

97

Madrid
Emprende



I
MEMORIA ANUAL

La negociacion: elementos a tener en cuenta

Fecha 25 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Vivero de Carabanchel

Organizador

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Toda persona emprendedora tiene una meta con su proyecto: negociar bien para vender su producto,
para alcanzar los objetivos del negocio. Lograr esta confianza a la hora de negociar es un trabajo propio
y laborioso, pero necesario y muy gratificante cuando conseguimos llegar a nuestros obijetivos
empresariales. En la busqueda de la determinacién de como negociar de forma correcta, en esta
formacion veremos las diversas fases de la negociacion, definir nuestra estrategia en este ambito,

conoceremos las mejores técnicas de negociacion.

Programa:
- Etapasenunanegociaciéon: importancia del asertividad y escucha activa.
- Técnicas de negociacion.
- Formas de negociar.
- Lanegociacion grupal (realizacién de una practica).
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Coffee Break con Macarena Lopez-Cordon

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

26 de septiembre de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Moratalaz

14

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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En este Coffee Break, vamos a contar con la experiencia emprendedora de Macarena Lépez-Cordén,
CEO de SoulEM. Macarena era profesional del sector hotelero y decidié cambiar su vida para dedicarse
en cuerpo y alma, nunca mejor dicho, a SoulEM. Actualmente dirige esta empresa social que trabaja en
la insercion laboral de mujeres en riesgo de exclusion a través de la empleabilidad y la formacion.
Compartiremos con ella, en una tertulia acompanada de un café, su experiencia como emprendedora al
frente de SoulEM (empresa social dedicada a la fabricacion de luminaria artesanal), con el fin de motivar
y estimular a las personas alojadas en el vivero y los usuarios y usuarias de la red de viveros de empresas

del Ayuntamiento deMadrid.
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Técnicasparaelanalisisde problemasylatomadecisiones para
emprendedores

Fecha 26 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El objetivo del curso es dotar a toda persona emprendedora con las competencias necesarias para
analizar problemas y extraer datos objetivos, al tiempo de accionar una correcta toma de decision con el
menor grado de incertidumbre posible. Durante esta actividad formativa los asistentes van a adquirir
las competencias, nociones basicas y practicas para afrontar los obstaculos y retos. Utilizando el analisis
objetivo y adecuado de los problemas aplicariamos técnicas sencillas de toma de decisiones en base a
los datos existentes, ya sean cuantitativos o cualitativos, individuales o grupales.

Programa:
- Conceptos basicos: problema, alternativa, dato, informacién, decision. ldentificacion y
concrecion de un problema.
- ¢Cbébmo analizo un problema de forma integral y objetiva? técnicas cualitativas, cuantitativas,
grupales e individuales.
- ¢Cuales lamejor solucion u opcién? técnicas de toma de decisiones.
- Aplicando lasdecisiones.
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Coffee Break con Isaac Chocrén

Fecha 27 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Coffee Break con Isaac Chocrén, director de desarrollo de negocios de Excem Technologies y de
OurCrowd lberia.

Isaac credé en Venezuela la empresa Advantel comunicaciones CA dedicada al diseno, instalacién y
mantenimiento de centrales de comunicacion y sistemas de seguridad. Entre sus clientes contaron
importantes empresas como por ejemplo los hoteles Melid y Empresas Polar y otras empresas
multinacionales. Unos afos después en Republica Dominicana fue fundador y presidente de Security
Shadow Tech durante 3 afios, empresa proveedora y contratista de Clard, una de las empresas lideres en
el mercado de telecomunicaciones en América Latina. Destacado profesional en el area de TIC,
innovacién y emprendimiento, cuenta con mas de 26 ainos de experiencia en el sector. A lo largo de su
carrera ha ocupado distintos puestos de responsabilidad en las areas de vicepresidencia ejecutiva,
comercializacion, gestiéon de tecnologia y operaciones tanto por cuenta ajena como por cuenta propia.
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| Foro de Inversion Madrid Emprende
Fecha 27 de septiembre de 2019
Formato Presencial
Tipo de actividad Foro de Inversion
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 85 proyectos
Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #granevento
#ecosistema

Descripcion:

El 27 de septiembre se celebré el | Foro de Inversién de Madrid Emprende, un espacio de encuentro que
persigue facilitar el acceso de los inversores, y por tanto a la financiacion, a las personas emprendedoras.
Todos los proyectos que participaron en este | Foro de Inversién Madrid Emprende fueron entidades
alojadas en los viveros de empresas y correspondieron a distintos perfiles empresariales.

Empresas participantes:

- Miguel Garcia, el CEO de BANIUM, empresa de productos para el cuarto de bafo, comenté que el
plan de crecimiento de su empresa se basa en una linea de distribucién online y, sobre todo, en
dar servicios anadidos a todos los fabricantes, lo que sin duda es un valor diferencial entre sus
competidores.

- Xavier de Diego, CEO de RIGEL TECHNOLOGIES, destacé que la automatizacién de procesos,
campo que desarrolla su empresa, es el futuro y que estaban trabajando para que préximamente
cualquier persona pudiera configurar y manejar el tipo de robots que ellos desarrollan.

- Jessica Romo de WOMALAND, empresa dedicada a la creacion de productos de higiene intima,
destacd que las claves de su éxito son diferenciarse de la competencia a través de un disefio
cuidado, un toque diferente gracias a los materiales ecoldgicos y biodegradables con los que hacen
sus productos y, al mismo tiempo, ponerlo al alcance de las usuarias con un sencillo servicio de
suscripcion.

- Nicolas Amigo, CEO de AZTOCART, plataforma que ayuda a las pymes y pequefnos emprendedores
a desplegar sus tiendas online, declaré que el ecommerce para pequenas y medianas empresas
era su objetivo principal y su manera de acercarse a ellos es ofrecerles todas las comodidades
posibles, como no cobrar comisiones o automatizar la gestién de los envios y las devoluciones.

- Lorenzo Palomares, CEO de CHINESPAIN, plataforma que ofrece experiencias Unicas para turistas
chinos en Espana, comenté que ahora comienza a haber competencia en Europa para un negocio
como el suyo, pero que las ganas de trabajar y la pasién son los motores principales de su empresa.
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José M. Canovas fue el encargado de poner un punto y seguido a este evento, recordando la importancia
de los viveros de empresas de Madrid Emprende como principal apoyo de todos estos emprendedores,
ha querido agradecer a sus responsables su enorme labor por crear estos espacios de ambiente optimista,
que son auténticos lugares de intercambio para todos aquellos que deciden dar el gran paso en el mundo
del emprendimiento.

Para finalizar, las personas asistentes disfrutaron de un café y se les brindé la posibilidad de hacer
networking.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

27 de septiembre de 2019

Presencial

Evento

Vivero de San Blas

5

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cuales son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Fiscalidad basica. Consejos para una buena planificacion

Fecha 30 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La finalidad es analizar la estructura basica del sistema fiscal y las principales obligaciones del
contribuyente por ejercer una actividad empresarial.

El objetivo del curso es que los asistentes aprendan de forma concreta cudles son sus obligaciones
fiscales, qué impuestos deben presentar, modelos fiscales, como cumplimentarlos y cudndo. Se analizara
la carga fiscal tanto de profesionales auténomos como de empresas, asi como consejos y operativas de
la Agencia Tributaria. Veremos los principales impuestos, conceptos desgravables y consejos practicos
para el dia a dia de la fiscalidad de su actividad.
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Itinerario I: Habilidades para emprender

Fecha 30 de septiembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Startup y emprendedores

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para emprender”, que se
desarrolla en el vivero de Carabanchel en 4 sesiones: 30 de septiembrey 1, 2 y 3 de octubre de 2019.

Su finalidad es conducir a quien tiene una idea incipiente y/o un proyecto de negocio, hacia una reflexion
sobre aspectos del emprendimiento transversales y comunes a cualquier sector de actividad como son
el autoconocimiento, el andlisis de capacidades y habilidades, asi como facilitar recursos y herramientas
de apoyo que le permitan analizar opciones, definir objetivos y tomar decisiones.

Contenidos:

Moddulo 1. Introduccién a los conceptos basicos mas importantes que trataremos a lo largo del
taller, veremos de dénde vienen las ideas y analizaremos tanto el ecosistema emprendedor
actual como los apoyos que existen en la actualidad para lanzar nuestro proyecto.

Moédulo 2. Conoceremos la mentalidad de las personas emprendedoras. Analizaremos las
habilidades emprendedoras mas importantes a través de la exposicion de las mismas, apoyadas
en casos de éxito. Trataremos de experimentar e identificar cobmo estan de desarrolladas en
nosotros las habilidades emprendedoras vistas y cudles podemos cultivar para el éxito de nuestra
empresa. Por ltimo, conoceremos herramientas para la organizacién y gestion del
emprendimiento que podremos aplicar en nuestro dia adia.

Moédulo 3. Veremos qué actitudes pueden perjudicar nuestro emprendimiento y cémo minimizar
su impacto negativo. Aprenderemos a desarrollar la mentalidad empresarial en nuestro proyecto
y conoceremos los estilos de liderazgo y su tendencia evolutiva en el ecosistema emprendedor
actual, aprendiendo tips y herramientas para implementar los contenidos vistos.

Modulo 4. Conoceremos los diferentes estilos de comunicacién, como influyen en nosotros y en
nuestros interlocutores, y aprenderemos y practicaremos herramientas que nos ayudaran a
mejorar nuestras habilidades comunicativas y de gestiéon del cambio, tanto en nosotros/as
mismos/as como en nuestro equipo de trabajo y empresa.
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Elevator pitch paso a paso

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:
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1 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Villaverde

11

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

El objetivo de este taller es ayudar a los emprendedores a comunicar la esencia de su negocio con
excelencia, a través de la presentacién eficaz de un elevator pitch. La puesta en escena de nuestro
negocio es tan importante como el desarrollo del mismo, lo dice todo acerca de nuestra marca. El
elevator pitch forma parte de esa presentacion y, para hacerlo bien, es necesario conocer algunos de los

grandes secretos de la comunicacioén.

Programa:

- ¢Quéesun elevator pitch? Laimportancia de saber venderse.

- Ventajas de un discurso efectivo.

- Anatomia de un elevator pitch impactante.

Definicién de los elementos clave.

Estructuray principales técnicas. Storytelling versus elevator pitch.
Los principios basicos de la comunicacién para hablar en publico.
Claves de los comunicadores de impacto.

Comunicacién no verbal y voz.

Puesta en escena, aplicando todo lo anterior.
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Marketing y branding

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

2 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Moratalaz

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Se pretende conocer todas las herramientas y canales del ecosistema digital para tener una base de
conocimientos sobre el marketing online, una necesidad para todos los que quieran transmitir sus
mensajes de la manera mas adecuada y precisa.

Este curso servira para:

- Consolidar una marca con la que potenciar tu proyecto empresarial.
- Desarrollar un modelo de negocio adecuado a tu publico objetivo, la competencia y el mercado.

- Conocer las herramientas que te permitan desarrollar un plan de marketing.

- Aprender a gestionar los canales de social media adecuados para el proyecto.

- Posicionarte en los buscadores mediante técnicas SEO.
- Crear, optimizar y gestionar tu propia tienda online.
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LSSICE: La ley que regula internet y el comercio electronico

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

3 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

16

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Aplicacién practica de la LSSICE, la ley que regula internet y el comercio electrénico. Se abordaran los
llamados servicios de la sociedad de informacién y cémo afectan éstos a los usuarios finales. Se
contemplaran ciertos aspectos de estos servicios como los requisitos informativos de una pagina web, el
envio de comunicaciones comerciales y la contratacién electrénica.

La finalidad es que la persona que tenga una pagina web y, en especial que preste comercio electrénico,
tenga conocimientos de sus derechos y obligaciones.
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Técnicas de planificaciéon para emprendedores

Fecha 4 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 66

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Técnicas, métodos y herramientas efectivas para que quien emprenda pueda adquirir y poner en
practica la disciplina de la planificacién.

El objetivo del curso es dotar a las personas emprendedoras con las competencias necesarias para
definir, documentar e implementar planes de trabajo alineados a los objetivos del emprendimiento.

Para toda persona que emprende resulta un reto establecer objetivos con metas realizables y
cuantificables. Al mismo tiempo se ven en la obligacién de continuar con la misma estrategia que
establecieron. En el emprendimiento la actividad de planificacién es esencial, pero es normalmente el
area de debilidad para quienes emprenden y sus equipos, los cuales deben de dar pasos eficientes para
lograr sus objetivos y al mismo tiempo realizar seguimientos cuantificables periédicos en el avance de
sus planes. Resulta clave conocer cdmo se debe disenar, estructurar, documentar e implementarse los
planes de trabajo, ya que un objetivo sin plan es solo una intencién sin camino. Estas competencias
enunciadas son basicas tanto en el ambito personal, como en el empresarial.

I | e 118



[ I

e 0 0

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

I
MEMORIA ANUAL

El valor del disefio. No lo llames logotipo, llamalo marca

Fecha 8 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Taller practico que quiere descubrir y hacer entender la funcion que tiene el disefio para cualquier tipo
de empresa, proyecto o idea. Taller para descubrir lo que significa un buen disefio grafico visual. El
objetivo del curso es poner en valor el disefio grafico visual y lo que significa tener una imagen
corporativa trabajada y bien creada.

Programa:
- Brevecharlasobre el disefio, su definicién y, por ende, su funcién.
- Planteamiento de ejercicio practico. Desarrollo del ejercicio.
- Conclusiones ycierre.

UMA SEGUNDA OPORTUNIDAD

prt MERA QUENA IMPRESION

USAR UNA PRI

Madrid
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| Feria de Empleo y Alimentacion

Fecha 8 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Presencia en ferias

Organizador Agencia para el Empleo

Asistentes 2.000

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #evento
#ecosistema

Descripcion:

Madrid Emprende participa en la | Feria de Empleo y Alimentacién dando a conocer los servicios de
apoyo integral al emprendimiento.

El pabellén de la Casa de Campo acogio el 8 de octubre de 2019 la | Feria de Empleo y Alimentacion,
organizada por la Agencia para el Empleo del Ayuntamiento de Madrid.

Madrid Emprende participa impartiendo la conferencia "El Secreto de las secuoyas para emprender" con
la finalidad de mostrar todos los servicios de apoyo integral al emprendimiento que el Ayuntamiento de
Madrid ofrece a las personas emprendedoras de la ciudad, desde que surge su idea de negocio hasta la
fase de creacién, desarrollo y consolidacion de la empresa.

La conferencia finalizé con un animado turno de preguntas, en el que los asistentes se interesaron por el
funcionamiento de la red de viveros de empresas, itinerarios de formacién, puntos PAE (Puntos de
Atencidn al Emprendedor), invitdndoles a participar del ecosistema emprendedor de la ciudad.

La feria contd con la visita de la vicealcaldesa de Madrid, Begofa Villacis, junto con el concejal del Area
de Economia, Innovaciéon y Empleo, Miguel Angel Redondo, y el concejal delegado de Innovacién y
Emprendimiento, Angel Nifo.

Cerca de 2.000 personas asistieron a este evento y tuvieron la oportunidad de conocer los servicios de
orientacién laboral y busqueda de empleo.

Emprende
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Itinerario I: Comunicacion y elevator pitch
Fecha 8 de octubre de 2019
Formato Presencial
Tipo de actividad Taller
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 19
Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Comunicacion y elevator pitch", que se
desarrolla en el vivero de Carabanchel en 2 sesiones: 8 y 10 de octubre de 2019.

El objetivo es adquirir los conceptos basicos de oratoria y claves para utilizar la técnica de elevator pitch
en la presentacion de tu proyecto emprendedor o como argumento de ventas. Todos tenemos algo que
transmitir, todos somos buenos en algo, y la habilidad de expresar una idea es tan importante o mas que
la idea misma. Saber qué decir, decirlo con precision y sobre todo como decirlo, abrira tu futuro. Tu éxito
personal y profesional esta directamente relacionado con tu capacidad de comunicarte; esta es una
habilidad que debes entrenar de forma continua porque constantemente hablas, ya sea en publico o en
privado.

En este taller proporcionaremos las herramientas para elaborar y presentar un discurso orientado al
publico objetivo. Como contenidos basicosy para mejorarlas capacidades de comunicaciony la confianza
en la expresion oral, trabajaremos:

- Laconstruccion de un guion claro y efectivo.

- Laorientaciény utilizaciéon de habitos verbales, gestuales, imagen, etc.

- Técnicas eficaces para expresarnos con soltura y propiedad en publico.

- Férmulas deimpacto y ejercitar el control del miedo.

- Presentacién, improvisacion y flexibilidad.

- Técnicas para atraer la atencion de interlocutores y conseguir con éxito una cita o reunién.
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Coffee Break con Julio Rodriguez

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

9 de octubre de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Villaverde

8

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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Julio Rodriguez, empresario, formador y conferenciante, serad el invitado a este Coffee Break. Es
licenciado en ciencias econémicas y empresariales por la Universidad de Oviedo. Inicié su carrera en
Londres, incorporandose después a Accenture. En los dltimos 17 afos ha sido socio director de Avanda

Consultores,

liderando numerosas jornadas formativas en mas de 100 empresas nacionales e

internacionales y escuelas de negocio. Ha implantado programas de mentoring, siendo actualmente
director de la red de mentoring de Espafa. Mentor acreditado, imparte formacion de mentores y mentes
en numerosas organizaciones en Espana, USAy Latinoamérica. Conductor en Capital Radio del programa
"Mentoring para emprendedores", cuarto afio en antena. Ha escrito libros relacionados con el mentoring

para personasemprendedoras.
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Conoce tu nivel ptimo de aseguramiento como empresa o emprendedor

Fecha 9 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

¢;Qué debes saber cémo empresario sobre el sector del seguro? Debes conocer cuales son tus
necesidades reales de aseguramiento, a través de un estudio pormenorizado de tus riesgos, que se te
informe detalladamente y seglin sea tu actividad, de qué eres responsable civilmente, qué hacer frente
a un siniestro, cudl es el marco legal que afectaria a tu obligacién de aseguramiento.

:Cémo puede ayudar el seguro a tu empresa? Asesorando a través de un estudio 360° segln sea la
actividad especifica de tu empresa, informando sobre su responsabilidad civil y repercusién ante el
administrador Unico o directivo, informando de la posible pérdida de explotacién en la cuenta de
resultados en caso de producirse un siniestro, informando de cudl seria la repercusién que tendria un
siniestro en su patrimonio empresarial y personal, asesorando de posibles beneficios sociales y fiscales
que obtendria la empresa con sus empleados y directivos.

:Como debe ser la relacion de tu empresa con el seguro? Agil y Gtil para ti, a través de un asesoramiento
directo y eficaz por parte del agente, resolutiva en todas las dudas que puedan surgir, facilitadora en la
comunicacién y tramitacién de siniestro, informando de aquellos aspectos legales que pueden afectar a
su responsabilidad civil.

Objetivo: conoce cudles son tus necesidades reales y ten herramientas suficientes para decidir
objetivamente, cuales son los seguros que realmente necesitas contratar y cuando contratarlos, a fin de
no duplicar coberturas y cubrir lo que efectivamente puede ser un riesgo que ponga en peligro tu
negocio.
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Programa Avanza:
e Taller 3: Yoy mi negocio

e Taller 4: Mi modelo de negocio

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

9 de octubre de 2019

Presencial

Taller

Fundacién Nantik Lum

15

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres es trabajar la confianza, la autoestima de la persona emprendedora
junto con herramientas de pensamiento positivo y motivacion. Ademas, se ofrecen conceptos clave en el
proceso emprendedor para la elaboracién del modelo de negocio.

Contenidos:
- DAFO personal.

- Pensamiento positivo y motivacion.

- Conceptos fundamentales paraemprender.

- Modelo de negocio CANVAS.
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Comunicaciones que funcionan, cdmo entenderte con tu equipo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

10 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de San Blas

16

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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En este taller vamos a ver por qué con algunas personas es muy facil comunicarnos y con otras, tan
dificil. Por qué las mismas palabras a unas personas le sientan bien y a otras le caen tan mal. Vamos a
aprender el modelo bridge de estilos relacionales y aprender herramientas practicas para manejar mejor
las relaciones con nuestro equipo y nuestros clientes. Como personas emprendedoras tenemos que ser
muy conscientes de cdmo nos comunicamos y que nos pasa cuando lo hacemos. Con algunas personas
nos es muy facil pero con otras ;por qué no nos entendemos si nos queremos entender? En esta
formacion vamos a dar respuesta a esta pregunta. Basdndonos en el modelo bridge, vamos a ver: los
cuatro estilos relacionales (tierra, fuego, aire y agua) las claves para identificar nuestro estilo e identificar

el estilo de nuestro interlocutor. Cémo funciona cada estilo y que necesitamos para entendernos.

Programa:

- Dinamica de presentacioén participante para romper el hielo y que los participantes conozcan a las

demas personas que estan en el curso.

- Presentacion modelo bridge, exponemos los cuatro estilos.
- Dindmica buscar mi estilo, empezamos a trabajar en grupo cudl es nuestra tendencia de estilo
dindmica para trabajar con los demas estilos, trabajamos en grupo cémo motivar a cada estilo y
como dar instrucciones dinamicas decierre.

- Plan de accién personal para trabajar.
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Emprendimiento y contratacion laboral

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

11 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

11

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Son muchos los aspectos de los que se tratan y se manejan sobre emprendimiento y contratacién
laboral, a la hora de dar comienzo nuestro proyecto. Esto puede generar diversas confusiones en los
inicios del negocio. Para evitar estas confusiones y hacer de estos inicios un proceso con el menor estrés
posible, en este curso se daran las claves esquematizadas de los elementos mas importantes en
emprendimiento y los criterios mas relevantes sobre la contratacién laboral.

Programa:
- Aspectos legales paraemprender.

- Bonificaciones, ayudas y jubilacion de auténomos.
- Aspectos legales para la contratacién de personal laboral.

- Ultimas reformas legales.
- Tiposde contratos y cotizaciones.

- Bonificaciones y reducciones de la seguridad social.
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Coffee Break con Silvia Intxaurrondo

Fecha 15 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Silvia Intxaurrondo directora general de SUKUN
(Ugarit & Babel SL), agencia de comunicacién integral. Licenciada en Periodismo por la Universidad de
Navarra y licenciada en Estudios Arabes e Islamicos por la Universidad Auténoma de Madrid, ha
trabajado y colaborado en distintos medios de radio y television, desde la Cadena Ser hasta Canal 4 o
CNN+ entre otros.

Actualmente compatibiliza el trabajo en su agencia de comunicacién con la presentacion de los telediarios
de fin de semana de Telemadrid. Silvia viene para contarnos su experiencia en el mundo empresarial y
ofrecer sus consejos como emprendedora a los nuevos emprendedores. Mas tarde se abrird una ronda
de preguntas y terminaremos con un encuentro de networking en el que compartiremos un café.
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Itinerario ll: Fundamentos del plan de empresa. Plan eco-fin y financiacién

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcidn:

15 de octubre de 2019

Presencial

Taller

Subdireccién General de Emprendimiento

19

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos del plan de empresa.
Plan eco-fin y financiacién", que se desarrolla en el vivero de Carabanchel en 6 sesiones: 15, 16,17, 22,

23y 24 de octubre de 2019.

Si tienes una idea y/o modelo de negocio, esta accién formativa te ayudara a desarrollar un plan de
empresa con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH, juridico y
econdémico financiero, realizando un andlisis para establecer estrategias, detectar necesidades y hacer

seguimiento delnegocio.
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Visita IES Rey Fernando VI

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

15 de octubre de 2019

Presencial

Visita educativa

Vivero de Vicalvaro

21

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #eventos
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30 alumnos de 2.° de Gestién Administrativa y 2.° de FPB Servicios Administrativos han conocido las
instalaciones y servicios que ofrece este vivero a las personas emprendedoras y, por extension, los

servicios que ofrecen todos los viveros de empresas de la red del Ayuntamiento de Madrid.

Objetivos:

- Motivar al alumnado al emprendimiento y autoempleo conociendo los distintos mecanismos,

recursos proporcionados por las distintas administraciones publicas y ayudas al mismo.
- Conocerlos puestos y tipos de empresas que demanda el mercado en la actualidad.
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Accidentes de trabajo, causas, costes y consecuencias, accion de la inspeccion de
trabajo

Fecha 16 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En ocasiones al desarrollar nuestro trabajo podemos sufrir un accidente, para lo cual debemos de estar
también preparados para actuar legalmente cuando nos veamos en esta situacién. Para estar
capacitados para responder ante tal acontecimiento y ante una posible investigacion e inspeccién, en
este curso aprenderemos los conocimientos necesarios para saber como actuar en este procedimiento.
Por ello, conoceremos las vias y procedimientos mediante los cuales realizaremos de forma efectiva la
defensa del accidente de trabajo.

Programa:
- Procedimiento de actuacién en caso de accidente.
- Obligaciones de la empresa en materia de prevencion, parte de alta, costes del accidente,
investigacion del accidente, medidas correctoras y accién inspectora.
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Coffee Break con Antonio Hermida

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

16 de octubre de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Puente de Vallecas

13

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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En este Coffee Break contaremos con Antonio Hermida, gerente y fundador de Centros Ideal. Lleva mas
de 10 anos en el mercado desde que fundé su empresa de estética y depilacion laser. En tan solo 15 anos
ha pasado a contar con mas de 400 empleados, 100 centros, 2 cadenas de belleza, la distribuidora Dibea
Estetic y la agencia de comunicacién Dibea Creativos, entre otras. Nos contara las claves que le han

llevado hasta el éxito y ofrecera consejos y recomendaciones para los nuevos emprendedores.

= | ‘Antonio Hermida
Came)

Break

6 de octubre
Vivero de Puente Vallacas

ul
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Visita del centro de formacion Teide

Fecha 16 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicélvaro

Asistentes 18

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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Visita de los centros de formacion Teide a las instalaciones y servicios del vivero de empresas de
Vicalvaro. Mediante estas actividades, el vivero desempeina dos de sus funciones primordiales, la de

divulgacion de la vision emprendedora y captacién de emprendedores.

Una de las claves para fomentar la cultura emprendedora es la colaboracién con los centros educativos
que nos permite ofrecer nuestra experiencia a los jévenes con el objetivo no sélo de que conozcan los
servicios que el vivero pone a su disposicion, sino también de sembrar en los estudiantes una actitud

proactiva ala hora derelacionarse con el mundo empresarial.
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Gestion de tesoreria para pymes

Fecha 17 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Todos los gestores con experiencia saben que las empresas que quiebran lo hacen por la tesoreria. Un
mal afio de resultados no es una catastrofe si hemos conseguido superar tensiones de tesoreria. Sin
embargo, un crecimiento descontrolado nos puede estrangular de tal manera que se ponga en riesgo la
supervivencia de la empresa. ;Cudl es la diferencia entre una situacién y otra?: el control de la tesoreria
y la capacidad de anticipacion.

El taller se orienta a explicar la importancia de la gestién de la tesoreria y circulante, las principales
politicas para una buena gestién y los aspectos basicos de cdmo elaborar un presupuesto de tesoreriay
llevar el control y seguimiento del mismo.

El taller se estructurara en tres partes: ponencia, consultas y networking.

El objetivo de este taller es dar a conocer la importancia de la tesoreria en las pymes, sus conceptos
basicos y la necesidad de hacerle un seguimiento para conocer en el corto-medio plazo cual sera la
situacién de liquidez de la empresa que puede determinar la mejor estrategia financiera.

I | e 189



[}
o o 00
o o 0 0 0
® o 0 0 0 0
® o 0 0 0 00
® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

MEMORIA ANUAL

Visita del centro de formacion Teide

Fecha 17 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

El 17 de octubre el Centro de Formacién Teide IV ha visitado el vivero de empresas de Moratalaz, 14
alumnos y 1 profesora del ciclo formativo de grado superior Administracion y Finanzas.

Teide es un centro educativo dedicado a la formacion profesional en sus dos subsistemas de formacién
reglada - formacién profesional basica, grado medio y superior - y formacion para el empleo; disponen
de una amplia oferta educativa en continua actualizacion cuya meta es formar los profesionales que el
mercado laboral demanda en cada momento.

En esta visita, se presentaron los servicios que se ofrecen desde la red de viveros de empresas del
Ayuntamiento de Madrid a todas las personas emprendedoras, a través de una presentacién con
diapositivas, y se realizé un recorrido para que las personas asistentes conocieran las instalaciones del
vivero.

Compartieron con Yolanda Pérez su experiencia como emprendedora al frente de Best Control Facility,
empresa alojada en el despacho nimero 2.
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Direccionestratégica:competir, crecery emprenderenelsiglo XXI (parte 1)

Fecha 18 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Presentar la mentalidad que, junto a las herramientas y metodologias adecuadas, hace posible que una
pyme o persona emprendedora, pueda establecer la adecuada estrategia de rentabilidad y crecimiento.
Tradicionalmente las empresas, con independencia de su tamafio, actuaban en sectores o industrias con
limites bastante precisos, y con una célebre herramienta “las 5 fuerzas de Porter” se podia analizar
porque unos sectores eran mas rentables que otros. Conocian con bastante exactitud quienes eran sus
competidores, y cudles eran sus puntos fuertes y débiles en relacién con los mismos. Otra herramienta
el DAFO (debilidades, amenazas, fortalezas y debilidades) permitia su conocimiento. Competian segun
dos estrategias muy genéricas, bien siendo los mas baratos ("low cost" decian) bien diferenciandose, sin
especificar como se podia conseguir esto. También cabia una 3? alternativa, seguir una estrategia de
nicho, si se enfocaba a un segmento muy especializado o pequefio del mercado.

En el final de la segunda década del siglo XXI, este escenario ha cambiado. El reto fundamental al que se
enfrentan las pymes y emprendedores es como gestionar el presente, al tiempo que se desarrollan
capacidades de innovacion que permitan reducir los niveles de incertidumbre y convertir estos en
nuevas oportunidades tanto para la resolucién de los problemas o retos diarios, como para el desarrollo
de nuevos servicios o productos. Para abordar esta situacién se hacen necesarias dos cosas: de un lado,
una mentalidad, una forma de enfrentarse a los retos de cada momento, una forma de pensar abierta, de
otro, la capacidad de escoger aquellos instrumentos mas adecuados a la ocasion.

Aprenderemos que “las preguntas adecuadas son la nueva contestacién”. Metodologias para la
innovacioén hay varias: metodologias agiles; lean startup; service startup; design thinking; la estrategia del
océano azul; cross-industry innovation..., y algunas otras menos conocidas. Nos centraremos en la
innovacion en la propuesta de valor como elemento articulador de una forma de crear nuevos productos
y servicios.
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Premio Emprendedoras 2019
Fecha 18 de octubre de 2019
Formato Presencial
Tipo de actividad Premio de emprendimiento
Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 91 solicitudes de participacion
Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #granevento

#premio

Descripcion:

El 20 de febrero, el Ayuntamiento de Madrid, convocé la IX edicién del Premio Emprendedoras con el
objetivo de reconocer los proyectos originales, creativos e innovadores de mujeres que promueven e
impulsan el emprendimiento femenino, asi como la generacién de empleo e incremento de la actividad
econdmica, contribuyendo a eliminar la brecha de género. En esta edicién conté con el patrocinio de
Womenalia, ASEME, la Asociacién Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM), la Universidad Rey Juan
Carlos (URJC) y Onda Madrid. Todos los patrocinadores forman parte del jurado.

La dotacién total del premio fue de 18.000 euros, repartido de la siguiente manera.

Primer premio:

15.000 euros por parte del Ayuntamiento de Madrid.

Por Womenalia: publicacion de entrevista, publicidad en Womenews, Display: 60.000
impresiones de boton en Womenalia y difusiéon en redes sociales.

Por la Asociacién Espafiola de Mujeres Empresarias (ASEME) cuota de socia gratuita durante 1
ano y difusién en dicha asociacion.

Por la Asociacion Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM) difusion en la web y redes sociales,
asi como un fin de semana en un hotel de 5 estrellas de Madrid y una experiencia gastronémica en
el mismo hotel (para 2 personas 2 noches).

Por la Universidad Rey Juan Carlos un programa de mentoria.

Por parte de Onda Madrid una entrevista radiofénica.

Segundo premio:

2.000 euros por parte del Ayuntamiento de Madrid.

Por Womenalia: publicacion de entrevista, publicidad en Womenews, Display: 60.000
impresiones de botéon en Womenalia y difusion en redes sociales.

Por la Asociacion Espaiiola de Mujeres Empresarias (ASEME) cuota de socia gratuita durante 1
ano y difusién en dicha asociacién.

Por la Asociacion Empresarial Hotelera de Madrid (AEHM) difusion en la web y redes sociales, asi
como una experiencia gastrondmica en un hotel de 5 estrellas de Madrid

(para 2 personas).
Por la Universidad Rey Juan Carlos un programa de mentoria.
Por parte de Onda Madrid una entrevista radiofénica.
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Accésit, dotado por el Ayuntamiento de Madrid 1.000 euros, al proyecto que mejorara la accesibilidad
de los espacios de uso publico, los edificios, los medios de transporte, los productos, los servicios y los
procesos de comunicacion para garantizar la autonomia, la igualdad de oportunidades y la no
discriminacién de las personas con discapacidad o con otras dificultades de interaccién con el entorno

en el que conviven.

El jurado estuvo formado por:

— Fernando Herrero, director general de Innovacién y Emprendimiento del Ayuntamiento de Madrid y

presidente del jurado.

— Esther Caurin Arribas, jefa de servicio de Emprendedores y Pymes del Ayuntamiento de Madrid.

— EvaCuetos, ejecutiva de cuentas Wom
— EvaSerrano, presidenta de ASEME.

enalia.

— Pablo Batlle, director de marketing de AEHM.

— Begona Tormo, de Onda Madrid.

— Francisco José Blanco, coordinador de emprendimiento de la Universidad Rey Juan Carlos.
— Estrella Martin Martin, Subdirectora General de Emprendimiento, quien particip6 con voz pero sin

voto.

Primera fase: presentacion de solicitudes

El premio estuvo dirigido a mujeres que tuvieran una empresa en funcionamiento o que estuvieran
transformando su actividad de negocio, siempre que hubieran iniciado la actividad a partir del 1 de enero
de 2014, estuvieran lideradas por mujeres y cumplieran el resto de los requisitos.

El plazo de presentacion de solicitudes fue del 21 de febrero al 8 de abril 2019. Se presentaron 91

candidaturas.

Cree en 1,
hazlo posible

Premio
Emprendedoras
2019

Cree en ti, hazlo posible

Premio
Emprendedoras 2019

0. »
Pas . @ {1

Hasta el
8 de abril

Dotacién total
18.000 €

Dotacién total
18,000 €
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Creeent,
hazio posble
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o

Segunda fase: elevator pitch y presentacién del plan de empresa

8 MADRID

De las 91 candidaturas recibidas en esta edicién, atendiendo a los criterios de originalidad, creatividad,
disruptividad, innovacién y ser proyectos pertenecientes a sectores tradicionalmente reservados al
hombre, se seleccionaron 20 proyectos que fueron convocadas para realizar un elevator pitch de 2

minutos de duracién ante el jurado el 10 de junio de 2019.
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En funciéon de la presentacién realizada por las emprendedoras en el elevator pitch, el jurado selecciond a

las 10 candidaturas que pasaron a la fase final, estas fueron las empresas seleccionadas:

. A3CERES ASESORIA AGROALIMENTARIASL
. BLOCKCHAIN CUSTOMS TECHNOLOGYSL
. CETEA EDICION Y FORMACION SL
. EDUAL PROGRAMAS DE ACCION SOCIAL SL
. EURIZON SL
. 1+DB ACUSTICSL
. IBERIAN ARTISANS H&F
. MOMOC REAL PEOPLESL
. PETGROUND SL
10. REVENUE CONTROL DATA SL

NV 0O NONUT A WDN P
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Tercera fase: demo day y entrega de premios

El 18 de octubre, en un acto publico en el vivero de empresas de Carabanchel, las 10 seleccionadas
expusieron sus proyectos en un tiempo maximo de 5 minutos. Las candidatas debieron transmitir y
comunicar al jurado y al publico asistente la idoneidad y madurez de su proyecto, asi como sus
caracteristicas basicas. En este mismo, acto el jurado propuso a las ganadoras del Premio
Emprendedoras 2019 vy el accésit al proyecto mas accesible.

Ana Garcia-Sineriz, directora de Condé Nast College Spain fue la encargada de dirigir la ceremonia,
presentando a las participantes y a las personalidades encargadas de otorgar los premios. Las 10
empresas candidatas pertenecian a los ambitos de la alimentacion, el turismo, la ecologia o la moda,
entre otros.

La presentacion comenzé con A3CERES ASESORIA AGROALIMENTARIA SL que mostré un proyecto
gue apuesta por la agricultura sostenible.

Seguidamente pudimos conocer a Cristina Martin de BLOCKCHAIN CUSTOM TECHNOLOGY SL quien
comento sobre su proyecto que el sector logistico necesita una innovacién, de modo que su propuesta
se basa en un modelo sencillo en el intercambio de datos.

En tercer lugar, CETEA EDICION Y FORMACION SL, que mostraron una interesante propuesta sobre la
creacion de materiales didacticos para personas con TEA (Trastorno del Espectro Autista).

A continuacion, subié al escenario EDUAL PROGRAMAS DE ACCION SOCIAL SL, que se encarga de
prevenir los casos de riesgo social como el acoso escolar o el maltrato.

Maya Hernando e Irene Paredes, de EURIZON SL, dieron a conocer Innovarum, un proyecto que aplica
la tecnologia y la innovacién en el terreno agroalimentario para conseguir una alimentacién sana y
segura, a través de laintervencion en los procesos agricolas.

Seguidamente, Inés Aragliez de I+DB ACUSTIC SL, presenté a los asistentes su idea para acabar con la
contaminacion acustica en el sector hostelero basandose en ideas beneficiosas para el medio ambiente.

En séptimo lugar, Maria Herndndez de IBERIAN ARTISANS H&F promociond sus rutas turisticas por los
locales de artesania mas importantes de Madrid.

A continuacion, Gabriela Machado de MOMOC SHOES presenté su marca de zapatos veganos 100%
sostenibles.

La penultima exposicion fue PETGROUND SL que mostré al publico su original idea dentro del dmbito
de los empapadores para mascotas, elaborado con materiales ecoldgicos.
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Para finalizar, REVENUE CONTROL DATA, compartio los avances en el dmbito hotelero a través del big
data.

Ganadoras del Premio Emprendedoras 2019

Tras la deliberacién del jurado, en esta IX edicién del Premio Emprendedoras, las empresas premiadas
fueron:

e Primer premio para EURIZON SL, por su aportacién al sector agroalimentario mediante su labor de
consultoria de cara a la consecucion de proyectos europeos. La vicealcaldesa entregé el premio a
Irene Paredes y MayaHernando.

e Segundo premio para MOMOC REAL PEOPLE SL por su labor de desarrollo de un calzado sin piel
animal, su trabajo cien por cien sostenible y la innovacién en el disefo. Este premio fue entregado
por Paloma Real, directora general de MasterCard Espania.

e  Elaccésit se concedié al+DB ACOUSTIC SL por su contribucion a la absorcién de la contaminacion
acUstica y medioambiental. Entregd el premio el delegado del Area de Gobierno, Economia,
Innovacién y Empleo del Ayuntamiento de Madrid.

Para finalizar, los asistentes disfrutaron de un céctel, en el que también se les brindé la oportunidad de
crear un espacio de networking para todos los asistentes.
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Programa Avanza:
e Taller 1: Mis finanzas personales
e Taller 2: Las finanzas de miempresa

Fecha 21 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Fundacion Nantik Lum

Asistentes 22

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres estd en diferenciar entre la economia doméstica y la economia de
nuestro negocio. Conocer y manejar conceptos como ingresos, gastos, endeudamiento, ahorro,

sobreendeudamiento para aplicarlos a nuestro negocio y servicios financieros.

Contenidos:
- Economia doméstica.
- Ingresos y gastos.
- Cuentas personales y cuentas de la empresa.
- Elsobreendeudamiento, los impagos y su prevencién.
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Visita de alumnos del IES Alarnes

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

21 de octubre de 2019

Presencial

Visita educativa

Vivero de Villaverde

27

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #eventos
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35 alumnos de los ciclos de Educacién Infantil e Integracion Social han podido recorrer las instalaciones

del vivero de empresas de Villaverde y conocer todos los servicios que ofrece al emprendimiento.

Obijetivo: que puedan ver de cerca y en persona las posibilidades que se les ofrecen desde diferentes
organismos e instituciones y ver ejemplos reales de emprendedores.
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Itinerario para emprender en Madrid

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

22 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de San Blas

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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El taller pretende ofrecer la adquisicién de criterios y herramientas para emprender un proyecto
empresarial. Bajo la perspectiva de la viabilidad de una idea de negocio se tendra en consideracién desde
la valoracién de los promotores hasta el andlisis de la idea de negocio y la utilizacién de herramientas

para poder analizar la misma.

Obijetivos: adquirir criterios que permitan tomar la decision de emprender, adquirir los criterios para
valorar una idea de negocio valida, aprender los contenidos minimos de un plan de empresa y
expresarlos de forma coherente bajo los criterios de viabilidad.

Programa:

- Consideraciones previas paraemprender.

- Laidea denegocio
- El plan deempresa.
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Por qué acuerdos y pactos entre socios: como realizarlos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

22 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

15

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La principal causa de mortandad de las empresas son las desavenencias entre los socios o faltas de
acuerdos en el desarrollo y actividad del negocio. Por ello es importante establecer normas y reglas del
juego claras y consensuadas sobre el funcionamiento, intereses y necesidades de la empresa, para
prevenir muchos conflictos, asi como para evitar paralizaciones, pérdidas econémicas y desgaste en

beneficio propio y de la propia empresa.

El objetivo del curso es mostrar a las personas emprendedoras y profesionales auténomos, las claves
imprescindibles para elaborar acuerdos comerciales y pactos entre socios con la metodologia del comun
acuerdo; cuando elaborarlo y sus beneficios a corto y largo plazo.

Programa:

- Porqué es necesario establecer acuerdos y pactos.
- Paraqué realizarlo: escenarios de conflictos.

- Coémoy cuando realizarlos a medida.
- Qué elementos debencontener.

s por &l acuerdo
e

I i
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Gestion de equipos de alto rendimiento

Fecha 23 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion
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Descripcion:

El objetivo es dotar a las personas emprendedoras con las competencias necesarias para tomar
decisiones cotidianas con base en el andlisis cuantitativo y cualitativo de escenarios y riesgos. Se
facilitaran técnicas y herramientas cualitativas, cuantitativas, individuales y grupales, para la toma de
decisiones dentro de los procesos de emprendimiento, asegurando un éptimo conocimiento y manejo
de las variables que afectan la decisidn, la incertidumbre y el riesgo.

Son muchas y muy variadas las situaciones a las que se enfrenta una persona emprendedora desde que
surge la idea del emprendimiento, en la etapa inicial y en el dia a dia de su gestion. Durante esta accién
formativa, la persona emprendedora adquirird competencias con un foco muy practico para poder
aplicarlas en situaciones cotidianas dentro de su emprendimiento. Estas competencias no solo ayudan,
de forma evidente, a su gestiéon operativa, también le aportan una visién analitica y objetiva de las
situaciones, esencial para toda persona empresaria.
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Programa Avanza:
e Taller 5: Mi plan de empresa

e Taller 6: La figura del auténomo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcidn:

23 de octubre de 2019

Presencial

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

16

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres es conocer y profundizar en los elementos necesarios de nuestro Plan
de Empresa asi como las formas juridicas mas adecuadas. También se dara a conocer la nueva Ley de
Reformas Urgentes del Trabajo Autéonomo, dirigida a apoyar el desarrollo de la actividad emprendedora.

Contenidos:

- Plan de empresa y sus elementos.
- Tramites y formasjuridicas.

- Cambiosenlaley 6/2017 de Reformas Urgentes del Trabajo Auténomo.
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e Taller 7: Como conseguir clientes. Herramientas de comunicacion
e Taller 8: Como vender y convencer

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

24 de octubre de 2019

Presencial

Taller

Fundacion Nantik Lum

28

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un
curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres se centra en el marketing y la comunicacién de nuestro negocio,
aprender a realizar una estrategia de comunicacién, conocer las principales herramientas, y dar claves
para convencer sobre nuestra idea de negocio.

Contenidos:

- Estrategiay herramientas de comunicacion.

- Vendery convencer: elevator pitch.

- Experiencias emprendedoras.
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Proteccion de datos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

24 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Moratalaz

9

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Con la finalidad de facilitar la adecuacion al RGPD a las empresas y profesionales (responsables o
encargados de tratamientos) que traten datos personales, se daran las pautas sobre las obligaciones que

tienen que cumplir.

Objetivo: explicar a las personas emprendedoras la importancia de estar adecuado en proteccion de
datos y el concienciar que la proteccion de datos no es solamente subir un archivo a la agencia, sino una

serie de acciones que uno debe cuidar diariamente.

Contenido:
- Principios de la proteccién de datos.
- Introduccién alreglamento y a la ley de proteccién de datos.
- Requerimientos yobligaciones.
- Tratamientos de datos para actividades de publicidad.
- Notificacién deficheros.
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Premios MAD+ 2019

Fecha 25 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Premio de emprendimiento

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 92 solicitudes de participacion

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #granevento
#premio

Descripcion:

El 20 de febrero, el Ayuntamiento de Madrid convocd la Il edicion de los premios MAD+ “Para un
Madrid Mas justo y Mas solidario” para identificar y reconocer el trabajo que realizan los emprendedores
sociales, a los que la Unién Europea define como aquellos cuyo objetivo es producir un impacto positivo
y medible, social, ambiental o de ambos tipos.

Con este premio el Ayuntamiento de Madrid quiere:

— Apoyar proyectos de emprendimiento social con potencial para crecer, crear empleo, generar
riqueza y mejorar la actividad econdmica y ganar en competitividad para salir al exterior en busca
de nuevos mercados.

— Dar aconocer a la sociedad el emprendimiento social y su importancia para encontrar soluciones a
problemas sociales y/o medioambientales no solventados por la empresa tradicional.

— Intermediar en la conexién entre empresas e inversores de impacto. Estimular la inversién de
impacto social en la ciudad de Madrid.

El Ayuntamiento de Madrid doté econdmicamente el premio con 24.000 euros, un primer premio de
20.000 euros y un segundo premio de 4.000 euros. Adicionalmente, se comprometié a dar visibilidad a
los 10 proyectos finalistas mediante la organizacion de un evento publico en el que cada uno de ellos
pudiera presentarse ante integrantes del ecosistema de emprendimiento social y ante la ciudadania en
general.

El jurado estuvo formado por:

— Concepcion Diaz de Villegas Solans, directora general de Comercio y Emprendimiento, como
presidenta.

— Estrella Martin Martin, Subdirectora General de Emprendedores y Pymes.
— Maria Angeles Cantero Bonilla, Consejera Técnica de la Direccion General de Comercio y
Emprendimiento.

— Esther Caurin Arribas, Jefa de Servicio de Emprendedores y Pymes, tercera vocal del jurado.
— Angeles Elias Aliende, Adjunta Departamento de Emprendedores y Pymes, como secretaria.
— Antonella Broglia, experta en emprendimiento social, con voz pero sin voto.
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Primera fase: presentacion de solicitudes
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El premio estuvo dirigido a personas fisicas y juridicas que hubieran iniciado su actividad empresarial a
partir del 1 de enero de 2014, o que se presentaran con una nueva linea de negocio y quedara
debidamente acreditado que ésta se habia iniciado entre el 1 de enero de 2014 y el Gltimo dia del plazo
establecido para la presentacion de solicitudes, y cumplieran los demas requisitos establecidos en las

bases de laconvocatoria.

El plazo de presentacién de solicitudes comenzé el 21 de febrero y finalizé el 8 de abril de 2019. Se

presentaron 92 solicitudes.

Emprende
con impacto

social

Premio
emprendimiento
social 2019

Dotacién total
24.000 €

# | MADRID

Segunda fase: breve presentacion del proyecto empresarial ante el jurado

El 7 de junio de 2019, los promotores de los 20 proyectos seleccionados realizaron una presentacion
ante el jurado, de dos minutos de duracion, de sus respectivos proyectos empresariales.
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Concluidas las presentaciones, el jurado selecciond los 10 proyectos que debian pasar a la fase final
atendiendo a los criterios establecidos en la convocatoria. Los semifinalistas de los premios MAD+ 2019
fueron:

1. ASOCIACION CULTURAL LAKALLE

2. SEPIIA 2080SL

3. WABIHOST
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FULL&FAST

ELLAS LO BORDANSL

ALMASTEJIDAS SL

CYCLO SOSTENIBLE SL

IMPROVISTOS CREATIVIDAD Y TERRITORIO SLL

. SOCAIRE POR UNA NUEVA CULTURA ENERGETICA
10. SILENOLE

0 ® N ;oA

Tercera fase: seleccién de los ganadores y entrega de los premios

El 25 de octubre de 2019, en un acto publico en el vivero de empresas de Vicalvaro, las 10 empresas
seleccionadas expusieron sus proyectos en un tiempo maximo de 5 minutos. En este mismo acto el
jurado propuso a los proyectos ganadores.

En esta ocasidn, el acto fue conducido por Rocio Nogales Muriel, directora de la red internacional de
investigacion EMES.
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Vivéros de

Ganadores del premio MAD+ 2019

e Primer premio, dotado con un premio en metdlico de 20.000 euros, recayé en SEPIIA por su
contribucién a la produccién responsable fabricando prendas desde un punto de vista ecolégico,
humano y técnico que requieren menos cuidados.

e Segundo premio, dotado con 4.000 euros, fue entregado a SILENOLE por su contribucién a la lucha
contra la violencia, ayudando a familias, colegios, nifios y adolescentes a desterrar el bullying.
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Talleres: economia social - cambio de permiso

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

25 de octubre de 2019

Presencial

Taller

Fundacién Nantik Lum

8

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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El objetivo de estos dos talleres es trabajar conceptos introductorios al emprendimiento en la economia
social, asi como conocer los tramites necesarios para la obtencién del permiso de trabajo por cuenta

propia para personasinmigrantes.

Contenidos:

- Principios y valores de la economia social.

- Panorama en nuestropais.
- Ley5/2011 de Economia Social.

- Principales formas juridicas de la economia social (cooperativas, sociedades laborales, empresas

de insercion).

- Requisitos y tramites necesarios para la obtencién del permiso de trabajo por cuenta propia para

personas inmigrantes.

- Modificacién del permiso de trabajo por cuenta ajena.
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El impacto de la inteligencia emocional en el liderazgo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

28 de octubre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

11

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Cuando tenemos que liderar un proyecto de emprendimiento, surgen nuevos retos y dificultades a
superar para lograr el éxito de nuestro negocio. Con el objetivo de lograr superar estos retos, dificultades
y las diversas etapas de evolucién hacia la estabilidad del proyecto, en este curso se definirdn los
origenes de las emociones, la vivencia de los diferentes estados de animo y como empatizar, con el fin
de encontrar la sintonia dentro del grupo de trabajo y alcanzar un entorno de crecimiento y con un

mejor rendimiento laboral.

Programa:

— Origen de las emociones.
— Inteligencia emocional. Las dimensiones de la inteligencia emocional.
— Empatia. Habilidades sociales.

— Impactodela IE en el rendimiento.
— Aplicaciones de laIE al liderazgo.
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Programa Avanza:

e Taller 9: Viabilidad de mi negocio y fuentes de financiacion

e Taller 10: Contabilidad y fiscalidad
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Fecha 28 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Fundaciéon Nantik Lum

Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres es conocer cudles son los datos necesarios para determinar la viabilidad
de nuestro plan de empresa, aprender a trabajar con la herramienta econdmico-financiera. Se explicaran
las principales fuentes de financiacién a las que podemos acceder tanto tradicionales como alternativas

y la parte contable y fiscal del negocio.

Contenidos:

Viabilidad de minegocio.
Herramienta econédmico-financiera.
Fuentes definanciacion.
Contabilidad y fiscalidad.
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Coffee Break con Miguel Abreu

Fecha 29 de octubre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break, contaremos con la experiencia emprendedora de Miguel Abreu, CEO de Magnolia,
dedicada a dar respuestas a las necesidades digitales de las empresas. Conoceremos su trayectoria
profesional como lider de Magnolia en Espafia, Portugal y Latinoamérica. Actualmente también es
vicepresidente de la Federacién Nacional de Empresas de Software Libre.

Compartiremos con Miguel una tertulia acompanada de un café, su experiencia como emprendedor al
frente de Magnolia, con el fin de motivar y estimular a las personas alojadas en el vivero y usuarias de la
red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid.
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Itinerario I: Habilidades para mujeres emprendedoras o® ¢® o

o® o

Fecha 30 de octubre de 2019 o®

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Habilidades para mujeres
emprendedoras”, que se desarrolla en el vivero de Carabanchel en 2 sesiones: 29 y 30 de octubre de
2019.

Estd enfocado a identificar competencias de autoliderazgo y utilizar herramientas para reducir la renuncia
de mujeres a emprender, superar las razones culturales y la mayor aversion al riesgo. Disefio y refuerzo
de estrategias de accién y mejora de habilidades con el objetivo de crear un impacto de género positivo
entreemprendedoras.

En esta accion formativa podras entender el ecosistema emprendedor, las posibilidades de emprender
desde la 6ptica de la mujer y conocer las barreras mas habituales a las que se enfrenta. Se trataran
aspectos coyunturales del ecosistema emprendedor y las posibilidades que la mujer tiene para
emprender. Ademas de capacitar en competencias especificas y visionar la realidad especifica de la
mano de expertas emprendedoras.

Contenido:
- Empoderamiento de la mujer en el ecosistema emprendedor.
- Liderazgo y gestionemprendedora.
- Retosy desafios para emprender.
- Gestién del cambio personal y profesional.
- Habilidades comerciales y estrategias de venta.
- Nuevos modelos deventa.
- Definicién de objetivos y estrategias de accién.

Emprende
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 31 de octubre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cuales son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Networking en el vivero de San Blas

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

#ecosistema

Descripcion:

31 de octubre de 2019
Presencial

Evento

Vivero de San Blas

10

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cuales son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Itinerario lll: Marketing digital y fundamentos web

Fecha 5 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 38

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Marketing digital y fundamentos web",
que comienza el dia 5 de noviembre y se desarrolla en el vivero de Carabanchel en 5 sesiones: 5, 6,7,12
y 13 de noviembre de 2019.

Estd enfocado a conocer los elementos necesarios para disefar y gestionar la web del negocio de un
proyecto. Ademas, se daran herramientas para que los asistentes puedan disponer en un futuro préximo
de su tienda online. En este taller evaluaremos la necesidad de contar con un plan de marketing digital
global y facilitaremos los conocimientos y técnicas para trabajarlo. También veremos los fundamentos
del disefio web y del e-commerce.

Daremos a conocer las herramientas que permitan conocer el entorno y la toma de decisiones acertadas
con respecto los canales adecuados para captar a nuestros clientes. Ademas, trabajaremos todo el
terreno del marketing y publicidad digital, la planificacion, la segmentacion del mercado, el
posicionamiento, las fases de la venta y embudo de conversién, planificaciéon y compra de publicidad
digital, programatica, AdWords / Ads, banners, video, display, publicidad en redes sociales y social media,
email marketing y afiliados, marketing de contenidos y PNL, marketing para méviles, mobile apps & ASO.
Inbound marketing, medicion del impacto de las campaiias de marketing digital.

Veremos los aspectos basicos que aplican a nuestra presencia en internet a través de una pagina web,
entrando en el posicionamiento SEO, SEM, la eleccién de dominios y palabras clave, la estrategia y
acceso multidispositivo (movil, tabletas, etc.); fundamentos y herramienta para web y e- commerce, asi
como algunos de los principales recursos digitales existentes en el mercado.

Se daran herramientas para que los asistentes puedan poner en practica un plan de marketing digital, su
web o sitio de e-commerce, analizar su posicionamiento y medir el impacto de las campafas y acciones
web, a través de las métricas habituales.
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Marketing digital y fundamentos de diseno web

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

5 de noviembre de 2019

Online

Curso

Aula Emprende

107

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Dara las claves a los que con una idea y/o modelo de negocio, precisan desarrollar un plan de empresa
con todos sus componentes, marketing, comunicacién y ventas, operaciones, RRHH, juridico y
econdmico-financiero, realizando un analisis para establecer estrategias, detectar necesidades y hacer

seguimiento del negocio.

Contenido:
- Plan de marketingdigital.

- Segmentacién del mercado, PNL y marketing.
- Fases deventay embudo de conversién.

- Herramientas de marketingdigital.
- Inbound marketing.

- Fundamentos y herramientas para web y e-commerce.

- Posicionamiento SEO ySEM.
- Analitica web.
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Il Encuentro de personas emprendedoras de la red de viveros del Ayuntamiento
de Madrid

Fecha 6 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Acto

Organizador Subdireccién General de Emprendimiento
Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #granevento
#ecosistema

Descripcion:

El Il Encuentro de personas emprendedoras de la red de viveros reunié a todo el ecosistema
emprendedor de la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid. El encuentro se celebré el
6 de noviembre en el vivero de empresas de Carabanchel y conté con la participacién de 24 empresas
expositoras y mas de 190 asistentes.

Las entidades patrocinadoras fueron: ENISA, Banco Sabadell, Aval Madrid, SAGE (empresa
multinacional lider en software de gestién empresarial y SEN (Switzerland Entrepreneurship Networking
& Business), empresa de servicios profesionales juridicos, fiscal, financiero, consultoria y red de
inversores suizos que quieren abrir mercado en Espaia.

Fue inaugurado por el delegado del Area de Gobierno de Economia, Innovacion y Empleo del
Ayuntamiento de Madrid, que, con palabras directas e ilusionantes, transmitio a las personas asistentes
la importancia que tiene para la ciudad de Madrid la figura del emprendedor y su compromiso de seguir
apoyandolo con realidades como los viveros de empresa.

A continuacion, el titular del Area Delegada de Innovacién y Emprendimiento, moderé una mesa
redonda con 5 personas emprendedoras de la red de viveros de empresas en distintas fases de
maduracién de su proyecto. El concejal delegado hizo gala de un gran conocimiento del dia a dia del
emprendimiento, no en vano desarrolld él mismo algln proyecto antes de asumir sus responsabilidades
en el Ayuntamiento.
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En la mesa redonda se trataron las problematicas, retos e ilusiones que presenta el desarrollo de
iniciativas innovadoras de este tipo. Los emprendedores Maria Angeles Anguita de +QUE2 BABIS,
proyecto en fase de preincubacién en el vivero de Vicalvaro, David Espinas de DELTANA, proyecto
graduado en el vivero de Carabanchel, Jesis Luengo de ARTAX GAMES, alojados en el vivero de
Vicalvaro, Rosa Serrano de CHUIC, empresa de joyeria realizada con impresién 3D del vivero de
Vallecas, y Miguel Angel Garcia de ROCANROL, productora audiovisual asesorada en el vivero de
Vicalvaro, hablaron de su positiva experiencia utilizando los servicios de la red de viveros y también
presentaron alguna sugerencia para mejorarla.

Tras el coloquio, los asistentes pudieron conocer de primera mano el alto nivel de las propuestas de las
24 empresas expositoras participantes que forman parte del ecosistema emprendedor de la red de
viveros y también pudieron disfrutar a lo largo de toda la jornada de una zona de caterin con una
deliciosa degustacion de productos y bebidas por cortesia de los patrocinadores. Durante el evento
también se desarrollé una sesién de speed networking en el que las personas emprendedoras pudieron
intercambiar experiencias, ideas y asesorarse mutuamente.

I | e 183



[}
o o 00
o o 0 0 0
® o 0 0 0 0
® o 0 0 0 00
® o 00 0 0 0 0
o o 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

I
MEMORIA ANUAL

i
|

v

o

T

Paralelamente se realizaron una serie de interesantes ponencias a cargo de los patrocinadores del acto:
Sage, Iberoinform, Banco Sabadell, Aval Madrid, y SEN, asi como de los colaboradores ENISA e IBM, que
ilustraron a las personas asistentes sobre las Ultimas tendencias en tecnologia empresarial y finanzas.

El evento concluyd con la entrega de reconocimientos a los patrocinadores por su colaboracién, asi como

a aquellas empresas y personas emprendedoras de la red de viveros que han conseguido destacar por sus
logros.

En la categoria de innovacién se reconocié a TAMOE del vivero de Vicalvaro; en el apartado de creacién de

empleo se valord la labor de INGENIERIA, ESTUDIOS Y PROYECTOS EUROPEQS del vivero de Villaverde;
por su visién internacional se reconocié a Alberto Carrillo de ILUSION VISUAL del vivero de Moratalaz; y
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en la categoria de medio ambiente se seleccioné la empresa ECOLOTUM del vivero de Carabanchel.

También se hizo entrega de un reconocimiento especial por representar los valores clave necesarios para
desarrollar cualquier proyecto emprendedor a Chema Nieto de SOCIALNIUS, quien hizo un sentido
discurso de agradecimiento a la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid.

Con sus mas de 190 asistentes y 24 empresas participantes, el Il Encuentro de personas emprendedoras
de la red de viveros se consoliddé como punto de reunién del ecosistema emprendedor de Madrid
Emprende, con la intencién de seguir creciendo en sus futuras ediciones.
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Visita de la Fundacion Juan XXIII

Fecha 6 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Vivero de Vicalvaro

Organizador

Asistentes 8

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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La Fundacion lleva mas de 55 anos apostando por lainclusion socio laboral de las personas en riesgo de
vulnerabilidad psicosocial, especialmente personas con discapacidad intelectual. Recibimos la visita de
8 de sus alumnos de su centro especial de empleo que han podido conocer el vivero de empresas de

Puente de Vallecas, su funcionamiento y servicios.
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Derechos de autor y entidades de gestion (SGAE, EGEDA, etc.)

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

7 de noviembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

7

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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El curso tratara sobre los derechos de autor: qué son y quiénes son las entidades de gestion de los

mismos (SGAE, EGEDA, etc.)

El objetivo es proveer de conocimientos a aquellas personas que pretendan explotar los derechos de
autor en sus establecimientos, por ejemplo, instalando una radio, sobre sus derechos y obligaciones. Se
abordaran los denominados derechos de autor y como afectan éstos a usuarios finales, principalmente
en relacién con las autorizaciones y licencias que autores otorgan para explotar su obra. También se
abordara la figura de las entidades de gestion de derechos de autor, algunas muy conocidas como la

SGAE.
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Visita del IES Moratalaz

Fecha 7 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 19

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

16 alumnos y 3 profesores del 2.° curso del ciclo superior de Direccién han visitado el 7 de noviembre el
vivero de empresas de Moratalaz.

Se presentaron los servicios ofrecidos a todas las personas emprendedoras desde la red de viveros de
empresas del Ayuntamiento de Madrid, a través de una presentacién con diapositivas, y se realizé un
recorrido para que las personas asistentes conocieran las instalaciones y servicios del vivero.

Ademas, compartieron con las promotoras de Art & Manas, empresa alojada en el despacho nimero 8,
su experiencia como emprendedoras.

En esta actividad se emplea un lenguaje sencillo y cercano, con una metodologia tedrica, practica,
dindmica y participativa. El objetivo principal es potenciar el espiritu emprendedor y estimular la
incorporacién al mercado laboral, de todas aquellas personas que tengan una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldeaproyecto.
- Plan deempresa.
- Recursos.

Madrid
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Direcciénestratégica:competir, crecery emprenderenelsiglo XXI (parte I1l)

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

8 de noviembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de San Blas

8

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Presentar la mentalidad que, junto a las herramientas y metodologias adecuadas, hace posible que una
pyme o persona emprendedora, pueda establecer la adecuada estrategia de rentabilidad y crecimiento.
Tradicionalmente las empresas, con independencia de su tamano, actuaban en sectores o industrias con
limites bastante precisos, y con una célebre herramienta “las 5 fuerzas de Porter” se podia analizar
porque unos sectores eran mas rentables que otros. Conocian con bastante exactitud quienes eran sus
competidores, y cudles eran sus puntos fuertes y débiles en relacién con los mismos. Otra herramienta
el DAFO (debilidades, amenazas, fortalezas y debilidades) permitia su conocimiento. Competian segln
dos estrategias muy genéricas, bien siendo los mas baratos ("low cost" decian) bien diferenciandose, sin
especificar como se podia conseguir esto. También cabia una 37 alternativa, seguir una estrategia de
nicho, si se enfocaba a un segmento muy especializado o pequefno del mercado.

En el final de la segunda década del siglo XXI, este escenario ha cambiado. El reto fundamental al que se
enfrentan las pymes y emprendedores es como gestionar el presente, al tiempo que se desarrollan
capacidades de innovacién que permitan reducir los niveles de incertidumbre y convertir estos en
nuevas oportunidades tanto para la resoluciéon de los problemas o retos diarios, como para el desarrollo
de nuevos servicios o productos. Para abordar esta situacién se hacen necesarias dos cosas: de un lado,
una mentalidad, una forma de enfrentarse a los retos de cada momento, una forma de pensar abierta, de
otro, la capacidad de escoger aquellos instrumentos mas adecuados a la ocasion.

Aprenderemos que “las preguntas adecuadas son la nueva contestacién”. Metodologias para la
innovacién hay varias: metodologias agiles; lean startup; service startup; design thinking; la estrategia del
océano azul; cross-industry innovation..., y algunas otras menos conocidas. Nos centraremos en la
innovacion en la propuesta de valor como elemento articulador de una forma de crear nuevos productos
y servicios.
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Visita del IES Moratalaz

Fecha 8 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 23

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita del 2.° curso del ciclo superior de Administracion y Finanzas del IES Moratalaz. Un total de 23
personas. 20 alumnos y 3 profesores han visitado el 8 de noviembre el vivero de empresas de Moratalaz.

Se presentaron los servicios que se ofrecen a todas las personas emprendedoras desde la red de viveros
de empresas del Ayuntamiento de Madrid, a través de una presentacién con diapositivas, y se realizé un
recorrido para que las personas asistentes conocieran las instalaciones y servicios del vivero.

Ademas, compartieron con Alberto Carrillo con su proyecto “llusion Visual”, empresa alojada en el
despacho niimero 1, su experiencia como emprendedor.
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Empresas de seleccion VS head-hunters

Fecha 11 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores
#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En la actualidad los métodos de seleccién personal cambian muy rapido, por lo que es importante
conocer qué tipo de técnicas usar, tanto para seleccionar como para ser seleccionado para un proyecto.

La finalidad de este curso es la de permitirnos tanto a seleccionadores como a candidatos, alcanzar una
visién real de la diferencia entre las empresas de seleccién y el trabajo de los head-hunters, con el

objetivo de enfocar lo mejor posible una reunién para realizar una posible contratacién.

Programa:
- Reclutar no eslo mismo que seleccionar.
- Formasde seleccién de personal.
- Marca personal.
- CVdigital vs video CV.
- Erroresalahorade encontrar personal.
- Buscar perfiles o encontrarlos de frente.
- Tipos deofertas.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 11 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.

V4
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Emprendedores VIP

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

12 de noviembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

9

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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En esta accion formativa se veran herramientas practicas para conseguir la actitud necesaria para el
éxito en tu proyecto como persona emprendedora utilizando la voz, la imagen y el pensamiento.

Se tratara el poder de la voz, poder de la imagen, poder del pensamiento, visién de éxito, propdsito y
talento. También se tratard sobre el coaching creativo hacia el éxito, objetivo, DAFO, cambio de
creencias y estados emocionales para el éxito y cémo atraer la abundancia a tu vida y tu negocio.

Objetivos:

- Conectar con tu verdadero propésito y tu talento.
- Reprogramar tu mente con creencias para el éxito.

- Atraerlaabundancia a tu negocio.

E \

Madrid
Emprende

197



I
MEMORIA ANUAL

Fundamentos de big data

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

12 de noviembre de 2019

Online

Curso

Aula Emprende

85

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Tiene como objetivo conocer y aplicar el big data como herramienta basica integrada en el negocio.

Contenido:

- Conceptos sobre big data en las organizaciones.
- La informacién dentro de la estrategia organizativa. El big data en las diferentes areas de la

organizacion.

- Tiposy fuentes de datosy la transformacién de datos en conocimiento.
- Fases del concepto de big data. Beneficios de uso.
- Lasoportunidades de negocio con big data.

- Estrategias, concepto y manejo de CRM. El conocimiento como base del negocio.

- Definicién y establecimiento de KPIs. Visualizacién de cuadros de mando. Herramientas actuales,

ejemplos y casospracticos.
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El registro de marcas y nombres comerciales. La proteccion de tus signos
distintivos

Fecha 13 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 17

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Jornada informativa sobre qué son las marcas y los nombres comerciales, su importancia para toda
empresa o negocio y la forma de protegerlos adecuadamente para evitar situaciones de competencia
desleal o pirateria.

El objetivo es que el asistente tenga una vision completa y practica de lo que son los signos distintivos,
sus requisitos y como registrarlos y protegerlos para conseguir: concienciar a todos los asistentes de la
importancia de proteger sus marca o nombre comercial y mostrar cémo se ha de llevar a cabo esta
proteccién concienciar de la gran importancia que estos derechos de exclusiva tienen en el mercado para
conseguir una imagen corporativa fuerte, consolidada y efectiva en el mercado.

Actualmente la consolidacion de la marca personal es la clave del éxito para cualquier negocio.
concienciar de la necesidad de mantener una vigilancia y proteccién de estos derechos frente a terceros,
no basta sélo con la creacién de una marca personal, sino que es imprescindible su registro, proteccion
yvigilancia.

Programa:

- ¢Qué es la propiedad industrial?

- Diferentes tipos deproteccion.

- Quéson los signos distintivos: marcas y nombres comerciales.

- Cémo elegir correctamente una marca o nombre comercial, prohibiciones caracteristicas y
derechos que otorgan.

- Cbémo obtener unregistro, procedimiento y tasas.

- Duraciéon y mantenimiento de los derechos.

- Principales ambitos de proteccion: nacional, europeo e internacional importancia y necesidad de
mantener estosderechos.

- Lafigura del agente de propiedad industrial.

I | e 199



® 0 0 0 00 0 0 0

o & 0o 0 0 0 0 0

MEMORIA ANUAL

200

Madrid
Emprende



I
MEMORIA ANUAL

Fundamentos de lean startup

Fecha

13 de noviembre de 2019

Formato

Online

Tipo de actividad

Curso

Organizador

Aula Emprende

Asistentes

81

Publico objetivo mayoritario

Startups y emprendedores

Etiquetas

#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Orientado a conocer y poner en practica la metodologia lean startup para encontrar el mercado objetivo,
evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y potenciar la innovacién y

creatividad en los negocios.

Contenido:

— El'modelo de negocio.

— Elmercadoy la competencia.

— Analisis de problemasolucién.

— Creacién de prototipos y experimentos.
— Lanzamiento y estrategia de marketing.
— Embudo deconversién.

— Herramientas, ejemplos y casos practicos.
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Finanzas inteligentes para mujeres inteligentes

Fecha 14 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas
Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Conferencia-taller y guia financiera para marcar la diferencia de las finanzas femeninas. ;Por qué
exclusivamente para mujeres? Hay una muy buena razén. En el siglo XXI la mujer se desarrolla en todos
los sentidos para crecer y ser libre. Hay un factor muy importante que enfrenta la mujer, el dinero. El
dinero es un tema emocional y la mayoria de nosotras posee sentimientos ambivalentes acerca de él y
esees el inicio de todo.

Segun el resultado de la encuesta de EFPA Espaia, las mujeres se implican cada vez mas en las finanzas
personales de su nucleo familiar. En concreto, el 54% de las mujeres asumen un papel protagonista en la
economia del hogar frente al 48% de un aio antes, aunque todavia hay un 31% que considera que solo
participan para asuntos puntuales y un 14% que cree que, aunque las mujeres si opinan, terminan
delegando este tipo de decisiones porque todavia es un tema circunscrito al ambito de los hombres. La
mujer gana menos y cotiza menos, pero vivird mas. La esperanza de vida femenina es cinco afios y medio
mayor que la de los hombres. Las mujeres espanolas mantienen el 70% de su ahorro en efectivo por
falta de conocimientosfinancieros.

Hoy en dia las reglas han cambiado y nos toca tomar las riendas de nuestra vida financiera. Si quieres
cambiar tu situacion financiera y conocer tu relacion con el dinero, necesitas conocimientos financieros
sobre:

- Conocerte a ti misma a nivel monetario.

- Descubrir tu situacién financiera actual. Saber ahorrar y ; para qué exactamente?
- Obijetivos financieros. ; Qué es eso?

- Producir dinero mientras aportas valor con lo que te apasiona.

- Planificacién del tiempo: el tiempo es espejo del dinero.

- Tiposdeinversién a nuestra disposicion.
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Innova Inventos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

14 de noviembre de 2019

Presencial

Evento

Vivero de Villaverde

84

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o o 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

Descripcion:

Mas de 80 personas, entre emprendedores e inventores, se dieron cita en el vivero de empresas de
Villaverde con motivo del encuentro Innova Inventos, donde emprendimiento e inventos se dan la mano.
Durante toda una mafana, personas inventoras, emprendedoras y jévenes creadores han participado en
este evento. El interesante programa, que incluia ponencias, demostraciones y networking, hizo que se
colgara el cartel de aforo completo en el salén de actos de esta instalacién de la red de viveros de
empresas de MadridEmprende.

El acto comenzé con una interesante y didactica ponencia de David J. Yanez Villarreal, cofundador de
Vortex Bladeless, empresa que ha desarrollado un sistema de energia edlica que no necesita palas.
Durante su charla dio consejos a las personas emprendedoras y detallé como fue el proceso creativo de
esta nueva tecnologia y sus diferentes hitos.

En la segunda ponencia, Helga Cester, del despacho especializado en propiedad intelectual, patentes y
marcas Balder, explicd a los presentes qué es una patente y qué pasos hay que seguir para patentar
nuestros inventos o procesos, tramite imprescindible para protegerlos ante el uso o copias que puedan
hacer terceros.

Estaban presentes muchas personas jévenes que pudieron conocer dos proyectos inspiradores
desarrollados por alumnos de institutos madrilefios. Carlos Viana, Adridn Sanchez y Roberto Alonso,
estudiantes de procesos de fabricacién mecanica del IES Alarnes de Getafe, mostraron su prototipo de
soporte de mavil, cuya principal innovacién es la posibilidad de anadir diferentes médulos a gusto del
usuario. Lidia Santos, del IES Pio Baroja de Usera, presenté el proyecto de ropa para personas con
discapacidad funcional ganador del premio de innovacién de FP y que acerca el mundo de la moda a este
colectivo.

En un formato de elevator pitch, ocho emprendedores inventores mostraron sus casos de éxito. Maria
Ferndndez Noguira nos habldé de los caramelos sin azlcar Crax, fabricados con xilitol llegado de
Finlandia. Roberto Garcia, bombero y emprendedor, nos hablé del detector de humo DTM, un
dispositivo contraincendios portétil y de facil instalacién en el hogar. Ana Isabel, nos mostré el ingenioso
sistema de imanes Freelock para mantener unidas las muletas. Sonia Jaramillo nos conté cémo su hija
con discapacidad le inspird para crear su papel con lineas de pautas borrables.
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MEMORIA ANUAL

Gonzalo Larrauri nos sorprendié con su presentacion de Brite Fist. Encarna Martinez nos demostré que
podemos encontrar inspiracién para emprender en cualquier lugar con su mesita portatil con cargador
de mévil Yamelas. Sergio Muioz y su hermano mostraron su parasol automatico para el coche. Y Maria
Vidal-Aragdn trajo un pedazo de jardin gracias a Pet Ground, respuesta sostenible y ecolégica para que
nuestras mascotas puedan hacer sus necesidades en casa.

Las empresas alojadas y que ocupan espacios de coworking en el vivero de empresas de Villaverde
también tuvieron su protagonismo en Innova Inventos. Samurai Funnel, Noxfall Studios, Gestién Loma
y KwP Solar, hablaron sobre sus proyectos e invitaron a los asistentes a acercarse a la red de viveros de
empresas Yy los servicios que ofrece Madrid Emprende a las personas emprendedoras.

Tras las ponencias y mientras se servia un pequeno agape, los asistentes pudieron conocer de primera
mano todos los prototipos y productos que participaron en el evento e intercambiar impresiones con
sus creadores y resto del personal durante una informal sesiéon de networking.

I | e 203



I
MEMORIA ANUAL

[ I

e 0 0

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00
® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0

Plan econémico financiero

Fecha 15 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 16

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

La finalidad de este taller es dar a conocer el contenido del plan econémico financiero, ya que es
fundamental para conseguir la financiacién que necesita tu proyecto. Ademas, es una herramienta de
gestion imprescindible para empresas que ya estan en funcionamiento. Mediante un ejemplo practico,
veremos en detalle, todos los apartados de un plan econémico financiero y sabremos si nuestro
proyecto o empresa, serd viable en el futuro, anticipando los resultados y por tanto teniendo la
posibilidad de corregirlos con antelacion.

Obijetivo: aprender a realizar un plan econémico financiero o presupuesto de su empresa o proyecto.

Contenido:

Ventajas y beneficios del control presupuestario.

Presupuesto de inversiones. Calculo de los ingresos por ventas.

Calculo e identificacion de los gastos. Gastos directos. Gastos de personal. Gastos generales.
Otros ingresos ygastos.

Presupuesto detesoreria.

Seguimiento continuo del presupuesto.
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Plan estratégico y control de la gestion empresarial

Fecha 18 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Puente de Vallecas

Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Al comenzar a emprender, todos pesamos que nuestro producto es el mejor. Debemos de tener cuidado
al plantearnos esto, ya que puede generarnos serios problemas. Para tener clara la forma de actuar ante
esta situacion, en este curso se mostraran las herramientas mas relevantes para tomar las mejores
decisiones para proceder a vender nuestro producto, permitiendo asi el crecimiento de nuestro negocio

y resolviendo las diversas dudas que se nos planteemos.

Programa:
- Los valores dehoy.
- Elcliente del siglo XXI.
- Empoderamiento personal.
- Herramientas de motivacion y compromiso organizacional.
- Laconfiguracién de las pymes y para las ventas: organizacion de apoyo.
- Laventamodernay un concepto diferente.
- Técnicas basicas para la venta de productos / proyectos / ideas: convencimiento.
- Elpoderde las palabras y del silencio. La escucha activa.
- Definicién y manejo de objeciones.
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Proteccion de datos: como afecta a la pyme y su cumplimiento

Fecha 19 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro
Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Se profundizara en las principales novedades de la norma que deben tenerse en cuenta, asi como las
actuaciones y los documentos que deben implementar estas novedades y su contenido para hacer

efectiva la adaptacién al nuevo RGDP y LOPDGDD.

Programa:
- Principales novedades del reglamento europeo y la LOPDGDD.
- Fasesatener en cuenta en la adaptacion y principales documentos.
- Mapeo de datos y tratamientos que se realizan.
- Registro de actividades de tratamiento.

- Informacién a usuarios y terceros, acuerdos de confidencialidad, cldusulas de consentimiento,

clausulas informativas (videovigilancia, cookies, politica de privacidad...).

- Derechos de los usuarios: modelo de solicitud de ejercicio de derechos. Protocolo de ejercicio

de derechos.
- Relaciones entre responsable y encargado del tratamiento: contrato.

- Medidas de responsabilidad proactiva: analisis de riesgos, evaluacién de impacto, protocolos

de seguridad.
- Transferencias internacionales de datos.
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Desmontando el marketing: mitos y realidades para que funcione tu negocio

Fecha 20 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Villaverde

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

El marketing es una de las herramientas mas potentes dentro de cualquier organizacién si se sabe cémo
usarlay cudl es su alcance.

Este taller pretende poner de manifiesto las bases para su correcta gestion y enfoque. Las personas
asistentes podran conocer con detalle las bases necesarias para trazar el plan de marketing mas idéneo
para sus proyectos de negocio.

Se pretende dar a conocer la forma mas practica para captar clientes en internet e incrementar las
ventas para negocios, profesionales y pequefias empresas.

Centrandose en el cliente, como objetivo prioritario en cualquier estrategia, para comenzar a obtener
ingresos cuanto antes que garanticen la sostenibilidad del negocio, se revisaran cuestiones como el
mercado objetivo y el posicionamiento en el mismo, la forma en la que se impactara a los futuros clientes
y cémo conseguir fidelizarlos para que repitan la accién, esa accién de compra como parte de su
satisfaccion con la marcay el saber hacer.

Actualmente, tus futuros clientes estdn en internet, es un hecho. Sin embargo, la mayoria de
emprendedores, profesionales y negocios no estan sabiendo aprovechar ese potencial. Para resolver
esa situacioén, hace 3-4 anos, en EEUU empezaron a crear un sistema "sota-caballo-rey" que pretendia
simplificar todo el proceso en un método practico y aplicable por empresarios y emprendedores,
cogiendo todo lo que funciona desde el punto de vista de rentabilidad (clientes y ventas) y descartando
el resto. Lo llamaron sales funnels.

En esta accién formativa explicamos cuéles son los pasos a realizar para que puedas aplicar este método
en tu negocio y qué tipo de funnel hay que usar en cada tipo de negocio: negocios locales, servicios
profesionales, startups digitales, etc. Al finalizar la accién formativa, saldrds con una concepcién
totalmente diferente de como debes enfocar los esfuerzos de marketing en tu negocio.
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Itinerario lll: Fundamentos de big data

Fecha 20 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador

Subdireccién General de Emprendimiento

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos de big data", que se

desarrolla en el vivero de Carabanchel en 3 sesiones: 19, 20 y 21 de noviembre de 2019.

Con esta accion formativa podras conocer y aplicar el big data como herramienta basica integrada en el

negocio.

Contenido:
- Conceptos sobre big data en las organizaciones.

- La informacién dentro de la estrategia organizativa. El big data en las diferentes areas de la

organizacion.

- Tiposy fuentes de datos y la transformaciéon de datos en conocimiento.

- Fases del concepto de big data. Beneficios de uso.

- Lasoportunidades de negocio con big data.

- Estrategias, concepto y manejo de CRM. El conocimiento como base del negocio.

- Definicion y establecimiento de KPlIs. Visualizacion de cuadros de mando. Herramientas actuales,
ejemplos y casospracticos.
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Visita de alumnos del master en Relaciones Econdmicas Internacionales

Fecha 20 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 5

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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Visita de alumnos del master en Relaciones Econdémicas Internacionales de la Universidad Rey Juan
Carlos (URJC). Cinco alumnos de la asignatura New Technologies Internationalization han podido conocer

la funcionalidad, instalaciones y servicios del vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo principal de esta visita ha sido ver proyectos tecnoldgicos en fase de internacionalizacion.
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Fomento del emprendimiento

Fecha 21 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Se trata de una actividad donde se emplea un lenguaje sencillo y cercano, la metodologia es teodrica,
practica, dindmica y participativa. El objetivo es potenciar el espiritu emprendedor y estimular la

incorporacién al mercado laboral, como promotor de una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldea deproyecto.
- Recursos.

El curso se ha impartido por Celia Maria Fernandez Garcia, licenciada en Derecho, con mas de diez afios
de experiencia profesional en el mundo del emprendimiento, ofreciendo asesoramiento integral a

proyectos de emprendedores y creacién empresarial.
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Coffee Break con Thayza Juliana de Campos Melo

Fecha 22 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la experiencia de Thayza Juliana de Campos Melo, CEO de Santa
Mistura, empresa de complementos hechos a mano, teniendo en cuenta la responsabilidad corporativa,
por lo que todos los productos reflejan un precio justo.

Tiene presencia en mas de 80 ciudades en toda Europa. Thayza, desde hace 4 anos estd dedicada dar
charlas y formaciones para mujeres emprendedoras, ayudando a cientos de mujeres a desarrollarse
tanto personal como profesionalmente. Su formacién toca en diferentes areas, desde analista de
sistemas pasando por designer, moda y marketing digital. Ha sido locutora en un programa de radio para
discutir sobre el universo femenino, ha trabajado con grandes marcas como Fnac, Palacio de Versalles y
grandes periédicos de Brasil. Tiene mads de 11 anos de experiencia en liderazgo de equipos y
planificaciéon de nuevosnegocios.

Thayza viene al Coffee Break para contarnos su experiencia en el mundo empresarial y ofrecer sus
consejos como emprendedora a los nuevos emprendedores. Mas tarde se abrird una ronda de preguntas
y terminaremos con un encuentro de networking en el que compartiremos un café.

*—___3"#\\ —
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Productividad para las personas emprendedoras

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

25 de noviembre de 2019
Presencial

Curso

Vivero de Moratalaz

8

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Este taller estd adaptado a las necesidades especificas de las personas emprendedoras que con
frecuencia presentan una o varias de las siguientes caracteristicas: falta de experiencia en la gestion de
proyectos nuevos, desconocimiento del mundo empresarial y emprendedor, falta de experiencia en el
trabajo auto liderado y necesidad de asumir diferentes roles dentro del proyecto.

Objetivo: descubrir los errores, malas practicas y habitos que estan disminuyendo la productividad de
las personas emprendedoras y frenando su avance. Explicaremos los principales habitos de
productividad y la manera correcta de implantarlos y mantenerlos.

Contenido:

- ¢Qué es la productividad personal? Productividad personal para personas emprendedoras.
- Malos habitos de productividad. Ladrones de tiempo. Errores comunes en los emprendedores.
- Buenos habitos de productividad. Sistema de productividad personal.

- Definicién de objetivosSMART.

- Personalizacién del sistema de productividad: factores circunstanciales y psicolégicos.
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Visita del IES Villablanca

Fecha 25 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Vivero de Vicalvaro

Organizador

Asistentes 87

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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87 alumnos de formacién profesional han podido conocer las instalaciones, funcionalidad y servicios del

vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de estas colaboraciones con centros educativos es potenciar el emprendimiento entre los
alumnos como alternativa al trabajo por cuenta ajena y que conozcan espacios publicos de

asesoramiento y trabajo para sus proyectos empresariales.
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Ecommerce legal

Fecha 26 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Vicalvaro
Asistentes 27

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Startups y emprendedores

Descripcion:

Repaso al contenido de una pagina web para cumplir con la normativa de protecciéon de datos y
comercio electronico.

Cuando un negocio se traslada a entornos digitales, debe generar la confianza de las personas
consumidoras. Una adecuada gestién de la informacién personal y el cumplimiento normativo, suponen
generar esa conflanza en el potencial cliente online que nos ayuda a desarrollar el negocio.

El objetivo del curso es dar a conocer qué puntos deben incluirse en la pagina web de un e-commerce.

Programa:

Normativa aplicable. Informacién que debe de aparecer en los textos legales de una web.

Cémo debe ser el consentimiento para la recogida de datos personales o la captacién de registros
en laweb.

Publicidad: principios y requisitos del email marketing.

Contratos por viaelectrénica.

Puntos importantes a destacar de la ley de consumidores y usuarios.

Otros puntos a tener en cuenta de la ley y reglamento de proteccion de datos.
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Itinerario lll: Fundamentos de lean startup

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

26 de noviembre de 2019

Presencial

Taller

Subdireccién General de Emprendimiento

13

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Este evento forma parte de los Itinerarios Formativos, actividad "Fundamentos del lean startup", que se
desarrolla en el vivero de Carabanchel en 3 sesiones: 25,26y 27 de noviembre de 2019.

Esta accién formativa te permitird conocer y poner en practica la metodologia lean startup para
encontrar el mercado objetivo, evaluar con clientes potenciales si la idea es una buena oportunidad, y
potenciar la innovacién y creatividad en los negocios.

En todos los médulos, la metodologia de trabajo se basa en la exposicién de conceptos tedricos de base,
resolucién de problemas, practicas de laboratorio y estudio de casos. Se ponen en practica los pasos
iniciales que se deben seguir en la metodologia lean startup, partiendo de una idea inicial hasta llegar a
un modelo de negocio consolidado, validando cada una de las hipdtesis que se plantean en el desarrollo.
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Como comunicar nuestra empresa o marca eficientemente

Fecha 27 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 12

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Que nuestra empresa o nuestra marca tenga notoriedad y sea conocida, es fundamental en el mundo
actual. Comunicar eficientemente requiere una buena preparacién, tanto de lo que queremos
comunicar, como de dénde y cdmo queremos comunicarlo. En este curso lo trataremos a través de un
ejemplo proactivo.

A través de un ejemplo real de un plan de comunicacién, trataremos todos los aspectos mas importantes
de cdmo se hace un plan de comunicacién para una marca, que puede ser o bien un articulo o una
empresa. Analizaremos los principales canales online y offline y veremos las ultimas tendencias,
especialmente en responsabilidad social, y como obtener un certificado para ser socialmente
responsable.

Objetivos: comprender los aspectos basicos de como se realiza una camparia de comunicacién para
estar mejor preparados de cara a la ejecucién de un eventual plan de comunicacioén.

Programa:
- Andlisis del sector y suimportancia.
- Diferentes opciones paracomunicar.
- Cébmo hacerlo masrentable.
- Lacomunicacién en el entorno online tendencias: responsabilidad social y su comunicacion.
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Visita del colegio Nuestra Seinora del Pilar

Fecha 27 de noviembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Visita del ciclo formativo de grado medio Gestion Administrativa, del Colegio Nuestra Senora del Pilar.
Seis alumnos y 1 profesora han visitado el vivero de empresas de Moratalaz.

Se presentaron los servicios que se ofrecen desde la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de
Madrid a las personas emprendedoras y se realizd un recorrido para que las personas asistentes
conocieran las instalaciones de este vivero.

Ademas, compartieron con el promotor de Best Control, empresa alojada en el despacho nimero 2, su
experiencia como emprendedor.

Es una actividad donde se emplea un lenguaje sencillo y cercano, con una metodologia tedrica, practica,
dindmica y participativa.

Objetivo: potenciar el espiritu emprendedor y estimular la incorporacién al mercado laboral, de todas
aquellas personas que tengan una idea de negocio.

Contenido:
- Elemprendimiento como alternativa laboral.
- ldeaproyecto.
- Plan deempresa.
- Recursos.
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Visita del IES Carlos Maria Rodriguez Valcarcel

Fecha 27 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 76

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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76 alumnos de formacién profesional han podido conocer las instalaciones, funcionalidad y servicios del

vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de estas colaboraciones con centros educativos es potenciar el emprendimiento entre los
alumnos como alternativa al trabajo por cuenta ajena y que conozcan espacios publicos de

asesoramiento y trabajo para sus proyectos empresariales.

A

I | e

227



I
MEMORIA ANUAL

Coffee Break con Custodia Ponce

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

28 de noviembre de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Villaverde

6

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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En este Coffee Break tendremos a Custodia Ponce, directora y editora de la revista GraZie Magazine.

Custodia, se ha dedicado siempre a trabajos donde las personas son el eje principal, es una enamorada
de la comunicacion entre los seres humanos. Por ello que decide crear un medio de comunicacién en
papel y digital donde comunicar al lector todas las noticias positivas y de valor que ocurren, todas

aquellas gue nos impulsan a continuar y todas las que nos diferencian y nos hacen Unicos.

GraZie Magazine, nace para destacar los valores de las personas haciendo brillar su auténtica esencia,
esa que nos anima e inspira a tomar nuestras propias decisiones y a encauzar nuestras metas en la vida.

L
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Visita del IES Carlos Maria Rodriguez Valcarcel

Fecha 28 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 47

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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47 alumnos de formacién profesional han podido conocer las instalaciones, funcionalidad y servicios del

vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de estas colaboraciones con centros educativos es potenciar el emprendimiento entre los
alumnos como alternativa al trabajo por cuenta ajena y que conozcan espacios publicos de

asesoramiento y trabajo para sus proyectos empresariales.
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Coffee Break con Angel Camara

Fecha 29 de noviembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 24

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Angel Camara es licenciado en economia por la Universidad Complutense y en Business Studies por la
Middlesex University de Londres. Master en Programacién Neurolingliistica por la International
Association of Neuro Linguistic Programming (IAPNLP). Coach certificado por la Asociacién Espafiola
de Coaching Ejecutivo-Organizativo y Mentoring (AECOP). Aunque como mas le gusta definirse es como
emprendedor del bienestar personal. Trabajé en Unilever en Espafia, Reino Unido y Francia durante 15
anos, siendo su ultimo puesto el de director de innovacién europeo.

Hace 10 afios Angel decidié dar un giro total a su carrera para dedicarse en cuerpo y alma a proyectos
de educacién y crecimiento personal, ayudando a pequenos y mayores a crecer y a vivir el dia a dia con
ilusion y optimismo. Es socio fundador de PiensaPiensa, empresa pionera en Espaia, dedicada a hacer
accesible y aplicables los beneficios de la Neuroeducacién a todos los publicos. También creé TKS, junto
a sus hermanos Eva y Nacho, una empresa que organiza viajes escolares y campamentos donde se
combinan deportes acuaticos, como el kitesurf, con programas de crecimiento personal. Ambas
empresas estan hoy en funcionamiento y crecen cada ano.

En la actualidad trabaja en un nuevo proyecto para llevar el area de crecimiento personal y bienestar al
mundo de la empresa. Su misién personal: ayudar a las personas a crecer desde su bienestar personal.
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Profesionales creativos, ;una profesion para emprender?

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

29 de noviembre de 2019

Presencial

Evento

Vivero de San Blas

23

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:

Evento en el que profesionales creativos de diferentes disciplinas hablaron sobre emprendimiento y
compartieron sus proyectos. Reunié a personas emprendedoras y creativas para hablar sobre la
oportunidad para el emprendimiento que suponen diferentes disciplinas como el disefio, la moda, los
videojuegos, la musica, el deporte, la pintura o la escultura.

El acto central del evento consistié en la grabacién del programa “Emprendo, luego existo” presentado
por Oscar Escalera y que se emitira en ClickRadioTv. Por los micréfonos instalados en la sala multiusos
del vivero de San Blas pasaron varias personas emprendedoras y creativas que contaron sus
experiencias y proyectos.

Es el caso de Paula Rodriguez Zamarriego, estudiante de disefio de tercer afio de la Universidad
Francisco de Vitoria, que compartié sus impresiones sobre moda y sus procesos creativos. También nos
adelanté que su proxima coleccion tiene sus raices en la década de los 50 y 80. Tras la entrevista, sacé su
bloc de dibujo e hizo algunos disefos.

Algunas personas que fueron asesoradas en el vivero de San Blas también contaron su experiencia,
como José Antonio Munguida, creador de I+D Languages, una solucién integral para preparar a los
alumnos para las pruebas de inglés.

Del mismo modo, personas emprendedoras alojadas en el vivero de San Blas hablaron sobre su
experiencia creativa. Ramén de la Mora de Futuros Talentos, empresa que mejora la conciliacién familiar
gracias a sus servicios de actividades extraescolares para los pequefios de la casa. “Nuestro principal
objetivo es que los nifios sonrian” afirmé Ramoén durante la entrevista de radio.

No hay dudas de que la fotografia es un arte como nos demostré Alexandra Rincédn de Rainbox, empresa
alojada en el vivero de San Blas dedicada a la fotografia, video y disefo, y especializada en generar
recuerdos familiares de gran factura creativa, dando la oportunidad a padres de guardar por siempre
cumpleanos, vacaciones o funciones escolares de sus hijos.

La gastronomia también es otra gran actividad creativa que estuvo presente en el acto con la
participacion de Jorge Blasco de Chef Ejecutivo, empresa de asesoria gastronémica para la hosteleria.
Jorge senald la gran ayuda que le ha prestado la red de viveros para poner en marcha este nuevo
proyecto.
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Otra de las empresas alojadas que intervino en el programa fue Enchufauto. Rodrigo Hidalgo nos hablé
de cémo realizan instalaciones de recarga eléctrica para vehiculos y de los muchos beneficios que brinda
el transporteeléctrico.

Tras la grabaciéon del programa, Jesus Luengo de Artax Games, explicé cdmo es el proceso creativo de la
creacion de videojuegos y nos presentd su nuevo juego para moviles Super Splat Dogs, en la que tienes
que hacer pis con tu perro virtual para ganar.

Como traca final, el artista Ricardo Barco, con la ayuda de la estudiante Paula Rodriguez, realiz6 un
mural que ilustra el itinerario emprendedor. Ricardo es también un emprendedor que ha hecho del arte
urbano su profesion con Graffiti Estudios, empresa que lleva esta disciplina a companias y comercios
para decorar el interior de sus oficinas, cierres, fachadas y otros soportes.

Al finalizar el evento, los asistentes disfrutaron de un pequefio agape mientras continuaban
compartiendo experiencias e ideaban su préximo gran proyecto creativo.

La red de viveros de Madrid Emprende te ofrece diferentes servicios para desarrollar proyectos
creativos e innovadores.
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Lanzamiento de XlI Startup Programme

Fecha 3 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Fundacion Junior Achievement
Asistentes 200

Publico objetivo mayoritario Ciudadania

Etiquetas #2019 #emprendimiento #granevento
#ecosistema #ayudas

Descripcion:

La Fundacién Junior Achievement, junto a Fundaciéon PwC y al Ayuntamiento de Madrid a través de
Madrid Emprende promueven esta iniciativa con el objetivo de fomentar el emprendimiento en los
universitarios. El programa se desarrollara de manera simultdnea en 15 paises europeos. La final europea
tendra lugar del 24 al 26 de junio de 2020 en Grecia.

200 jovenes estudiantes de 21 universidades espanolas participan en la duodécima edicién del
programa de emprendimiento interuniversitario de la Fundaciéon Junior Achievement Startup
Programme, una iniciativa cuyo objetivo es fomentar las habilidades emprendedoras de los
universitarios, quienes se inscriben con una idea y podran desarrollarla hasta convertirla en una empresa
real.

Lo haran durante el curso 2019-2020 y para ello contaran con el apoyo y asesoramiento de voluntarios
profesionales de diferentes empresas. Partirdn de cero identificando una oportunidad de
emprendimiento sobre la que trabajardn a través de diferentes fases y formaciones. Dispondran de
mentores profesionales y emprendedores, asi como de especialistas en materias clave, y formaran parte
de una amplia red de networking en la que podran apoyarse a lo largo de todo el programa. Todo esto,
les permitira elaborar un plan de negocio real, crear un producto minimo viable y testar su mercado para
finalmente constituir su empresa.

En esta edicidn se han inscrito un total de 85 proyectos. Los mejores de cada universidad, participaran
en la final nacional que tendra lugar en Madrid el 4 y el 5 de junio de 2020. El ganador sera el encargado
de representar a Espaiia en la final europea que se celebrara en Atenas (Grecia) del 24 al 26 de junio, y
en la que participaran jévenes de 15 paises europeos donde se desarrolla el programa de manera
simultanea.

La sesidn inaugural tuvo lugar el 3 de diciembre de 2019 en la sede de Fundaciéon PwC en Madrid.

Los universitarios participantes en el programa recibieron la bienvenida por parte de Blanca Narvéez,
directora de la Fundacién Junior Achievement Espana, de Marta Colomina, directora general de la
Fundacion PwC, partner principal del programa, y de Angel Nifio Quesada, concejal delegado de
Emprendimiento, Innovacion y Empleo del Ayuntamiento de Madrid, institucidon que subvenciona este
programa con el objetivo de impulsar el emprendimiento en la ciudad de Madrid.
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Los jovenes escucharon el caso de éxito de MiDrynk y participar en una sesion de networking junto a
voluntarios y otros emprendedores.

Pero el plato fuerte del acto inaugural fue una sesién de speed dating en la que los miembros de los 24
equipos participantes presentes tuvieron la oportunidad de contar sus ideas a voluntarios expertos en
diferentes areas de emprendimiento y recibir sus consejos.

Premio Enterprise Challenge Junior Achievement Europe, el Premio Enterprise Challenge Junior
Achievement Europe se otorga al proyecto con mayor potencial de éxito, desarrollo y atractivo para la
inversion. El ganador de este premio representara a Espana en la final europea que se celebrara en Atenas
(Grecia) del 24 al 26 de junio de 2020, en la que estaran presentes jovenes de 15 paises europeos.
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Visita de alumnos del master en Organizacion de Eventos, Protocolo y Turismo

de Negocio

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

3 de diciembre de 2019

Presencial

Visita educativa

Vivero de Vicalvaro

18

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #eventos

18 alumnos del master en Organizacion de Eventos, Protocolo y Turismo de Negocio han podido

conocer las instalaciones, funcionalidad y servicios del vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de estas colaboraciones con centros educativos es potenciar el emprendimiento entre los
alumnos como alternativa al trabajo por cuenta ajena y que conozcan espacios publicos de
asesoramiento y trabajo para sus proyectos empresariales.
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Coffee Break con Carlos Galayo

Fecha

Formato

Tipo de actividad
Organizador

Asistentes
Publico objetivo mayoritario

Etiquetas

Descripcion:

4 de diciembre de 2019

Presencial

Charla

Vivero de Moratalaz

13

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema
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En este Coffee Break vamos a compartir con Carlos Galayo, su experiencia como CEO de Eloquence y
Talent ME. Conoceremos la historia de Carlos como emprendedor, quien corrobora que emprender solo
es mas dificil, pero que esto se ha convertido en una experiencia profesional que le da vida y que le llena

por completo.
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Coffee Break con Carlota Mateos.
Como la agricultura ecologica contribuye a mitigar el cambio climatico

Fecha 5 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 11

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores
Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Coffee Break enmarcado en la Conferencia de las Naciones Unidas sobre Cambio Climatico de 2019
que se realizara entre el 2 y 13 de diciembre en Madrid, bajo la presidencia de Chile. Con ello Madrid
Emprende se suma a las muchas actuaciones que se llevan a cabo en Madrid en estos dias.

A través de este Coffee Break vamos a conocer cémo un proyecto empresarial pequeno, basado en la
agricultura ecoldgica, puede colaborar en mitigar el cambio climatico. Para ello contamos con Carlota
Mateos cofundadora de Rusticae “hoteles con encanto” y cofundadora de PlenEat, empresa pionera
espafola que ofrece comida 100% ecolégica certificada a empresas con corners/comedores de
empresa, maquinas de vending y catering para reuniones y eventos.
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Accesibilidad web

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:
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10 de diciembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Villaverde

7

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

Se pretende dar a conocer la accesibilidad web y los beneficios para las empresas, ademas de explicar
cémo abrir nuevos nichos de mercados para asegurar el éxito empresarial.

Se explicara qué es la accesibilidad web, las ventajas o beneficios de la misma, los fallos o problemas mas
comunes en los sitios web, la legislacidon que obliga a su implantacion y las ayudas tanto publicas como
privadas que existen para disminuir los costes de su implantacion, llegando a ser O para la persona

emprendedora.
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Accidentes de trabajo, causas, costes y consecuencias, accion de la inspeccion de
trabajo

Fecha 10 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 6

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En ocasiones al desarrollar nuestro trabajo podemos sufrir un accidente, para lo cual debemos de estar
también preparados para actuar legalmente cuando nos veamos en esta situacién. Para estar
capacitados para responder ante tal acontecimiento y ante una posible investigacion e inspeccién, en
este curso aprenderemos los conocimientos necesarios para saber como actuar en este procedimiento.
Por ello, conoceremos las vias y procedimientos mediante los cuales realizaremos de forma efectiva la
defensa del accidente de trabajo.

Programa:
- Procedimiento de actuacién en caso de accidente.
- Obligaciones de la empresa en materia de prevencion, parte de alta, costes del accidente,
investigacion del accidente, medidas correctoras y accién inspectora.
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Lo que tengo que saber cuando voy a emprender

Fecha 11 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero del Puente de Vallecas

Asistentes 29

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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Este curso quiere orientar a los que estdn empezando a dar sus primeros pasos y no tienen muy claro
que tienen que hacer y lo que es importante del proceso de emprender. El curso establece un guion de
acciones a desarrollar y a tener en cuenta, para que las primeras decisiones en el emprendimiento sean
lo mas acertadas posible. El objetivo es que los asistentes al curso tengan un guion de los pasos que
deben dar al emprender, de quién les puede ayudar en el camino, de quién se tienen que rodear para

desarrollar su actividad y qué primeras acciones de ventas y marketing puede hacer.

Programa:

- Laeradigital: Laeradigitalenel mercadolaboral. Consecuencias de la era digital. Proceso de cambio.
- Cémo plantear tu proyecto y no morir en el intento: presentaciéon de proyectos, modelo Canvas,

identidad corporativa Pechacucha, elevator pitch, proceso lean startup

- Doénde pueden ayudarte con tu proceso: viveros de empresas del Ayuntamiento de Madrid,

espacios de coworking municipales, centro de empresas municipal.

- ¢Qué servicios necesitas tu como emprendedor: abogado, gestoria, telecomunicaciones, finanzas

y proteccién.

- ¢Qué debes hacer en ventas y marketing?: networking Inbound, marketing web y posicionamiento,
redes sociales.
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Visita del Colegio Nuestra Senora del Pilar

Fecha 11 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 14

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcidn:
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Trece alumnos y 1 profesora del ciclo formativo de grado superior Marketing y Publicidad realizaron un
recorrido para conocer las instalaciones y servicios de este vivero. Ademas, se presentaron, a través de
diapositivas, los servicios que se ofrecen desde la red de viveros de empresas del Ayuntamiento de

Madrid a las personas emprendedoras.

Por otra parte, pudieron conocer la experiencia emprendedora del promotor de Best Control, empresa
alojada en el despacho nimero 2, y la promotora de Art & Manas, alojada en el despacho nimero 8.
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Visita del IES Francisco Tomas y Valiente

Fecha 11 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Visita educativa

Tipo de actividad

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 40

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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40 alumnos de formacién profesional han podido conocer las instalaciones, funcionalidad y servicios del

vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de estas colaboraciones con centros educativos es potenciar el emprendimiento entre los
alumnos como alternativa al trabajo por cuenta ajena y que conozcan espacios publicos de

asesoramiento y trabajo para sus proyectos empresariales.
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Taller practico de hablar en publico

Fecha 12 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero del Puente de Vallecas
Asistentes 25

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este taller trabajaremos de forma practica sobre las claves de construir y presentar un discurso que
impacte y cautive a nuestra audiencia. Realizaremos ejercicios practicos en grupo sobre los siguientes
temas: Definicién y estructura del discurso. Cémo organizar y desarrollar nuestra presentacién. Cémo
trabajar nuestro estado mental antes de salir al escenario. Cémo conectar con la audiencia. Cémo
realizar una apertura y cierre memorables.

Obijetivos:
- Hablar en publico es una habilidad clave en el emprendimiento.
- Poder presentar nuestras ideas de forma clara y convincente a inversores, colaboradores y
clientes supone una diferencia competitiva para todas las personas que quieren hacer crecer al
maximo su negocio.
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Visita del IES Barrio de Bilbao

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:
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12 de diciembre de 2019
Presencial

Visita educativa

Vivero de Vicéalvaro

29

Estudiantes

#2019 #emprendimiento #eventos

Visita del segundo curso del ciclo formativo de grado superior de Integracién Social, han visitado las
instalaciones y servicios del vivero de empresas de Vicalvaro.

El objetivo de esta colaboracién con centros educativos es que el alumnado tenga una visiéon mas
realista y cercana del mundo empresarial, sobre todo desde el punto de vista del emprendedor.
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Claves para vender un proyecto empresarial

Fecha 13 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

Una idea de negocio puede ser buena, pero si nadie la conoce, no existe. Conocer cémo acceder a
medios de comunicacion, qué herramientas existen y cémo utilizarlas para difundir eficazmente mis
productos, es fundamental para conseguir el éxito.

La comunicacién es una herramienta de competitividad para emprendedores y pymes. Este curso ofrece
nociones para definir una estrategia de comunicacién, describe las opciones que existen desde el punto
de vista del marketing, la publicidad, la comunicacién y las RRPP, y explica las ventajas que ofrecen las
redes sociales para dar a conocer nuestro producto o servicio.

Ademas, ayuda a establecer las lineas de trabajo del plan de comunicacién, desde el punto de vista de los
mensajes, la portavocia la imagen de marca, etc. Un acercamiento a la comunicacién que se hace en las
grandes corporaciones, para que los emprendedores y pequefios empresarios conozcan las reglas del
juego.

Programa:
- Lacomunicacién como instrumento de gestion empresarial.
- Estrategias empresariales de comunicacion: laconstruccion y el desarrollo del mensaje, habilidades
de comunicacién, medios de comunicacién y redes sociales. Cémo funcionan. Coémo venderse en
ellos.

S



MEMORIA ANUAL

249

Madrid
Emprende



[ I

e 0 0

o o 00

o o 0 0 0

® o 0 0 0 0

® o 0 0 0 00

® o 00 0 0 0 0
o 0 0 00 0 0 0 0
o ® ® o ¢ ® ¢ @& o °

MEMORIA ANUAL

Coffee Break con Laura Zalve

Fecha 13 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Vicalvaro

Asistentes 4

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Coffee Break con Laura Zalve, fundadora de Laurissi, marca espafiola de joyas de disefio inspiradas en
la poesia, la literatura y los deseos por cumplir.

Laurissi nacié en Austria en 2017 de la mano de Laura Zalve y Mario Loferer. Una publicista y un piloto
decidieron apostar por una idea completamente nueva. Una forma diferente de vivir la poesia para
poder llevarla siempre contigo. En sus inicios abrieron la empresa en el extranjero, pero debido a un
cambio de rumbo volvieron a Espana.

Hoy en dia, venden todas sus colecciones alrededor del mundo a través de su tienda online, ofreciendo
productos creativos vy, lo mas importante, una experiencia inolvidable para sus clientes. Todos los
productos Laurissi se disefian y se producen enteramente en Espafa, con materiales de una calidad
exquisita. Ademas, sus joyas son sostenibles, provienen de oroy plata reciclados.
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Networking en el vivero de Moratalaz

Fecha 13 de diciembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Moratalaz
Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Startups y emprendedores
#2019 #emprendimiento #eventos

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del

vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Obijetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.

Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra

actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,

permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o

cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir

buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Business intelligence para pymes: cdmo convertir los datos en dinero

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

16 de diciembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

24

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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Se trata de una sesién informativa, en la que se explica con un lenguaje sencillo, pero a la vez riguroso, la
forma de convertir los datos en dinero. Se expondran las ideas basicas para poner en marcha una
estrategia de andlisis de datos de bajo coste y los pasos a seguir, para conseguirlo. Pensado
especialmente para las pymes y micro pymes.

Objetivos: explicar la forma de convertir los datos en dinero y exponer las ideas basicas, para poner en
marcha una estrategia de andlisis de datos de bajo coste y los pasos a seguir para conseguirlo.

Contenido:
- Casos de éxito en empresas de diferen

tes tamanos y sectores.

- Partes delciclo del business intelligence y big data.
- Dédnde estan los datos de la empresa. Sensibilizacion sobre la importancia de la calidad de los

datos. Coémo se pasa de los datos a la informacién y desde esta al conocimiento.

- Cuadros de mandos dinamicos e interactivos. Breve demostracion del uso de un cuadro de mandos.
- Algunas cuestiones adicionales a tener en cuenta para el desarrollo de una politica orientada a datos.
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Programa Avanza:
e Taller 1: Mis finanzas personales
e Taller 2: Las finanzas de miempresa

Fecha 16 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Fundacion Nantik Lum

Asistentes 7

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:
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La Fundaciéon Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres estd en diferenciar entre la economia doméstica y la economia de
nuestro negocio. Conocer y manejar conceptos como ingresos, gastos, endeudamiento, ahorro,

sobreendeudamiento para aplicarlos a nuestro negocio y servicios financieros.

Contenidos:
- Economia doméstica.
Ingresos y gastos.
Cuentas personales y cuentas de la empresa.
El sobreendeudamiento, los impagos y su prevencion.
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Visita del Colegio Nuestra Senora del Pilar

Fecha 16 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Visita educativa

Organizador Vivero de Moratalaz

Asistentes 20

Publico objetivo mayoritario Estudiantes

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Descripcion:
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19 alumnos y 1 profesora del ciclo formativo de grado superior de Administracién y Finanzas han

visitado el vivero de empresas de Moratalaz.

Se presentaron, a través de diapositivas, los servicios que se ofrecen desde lared de viveros de empresas
del Ayuntamiento de Madrid a las personas emprendedoras, y se realizé un recorrido para que las

personas asistentes conocieran las instalaciones del vivero.

Ademas, compartieron con el promotor de Aleco E2E Disefio, empresa alojada en el despacho nimero

7, su experiencia como emprendedor.
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Coffee Break con Alejandro de Ledn

Fecha 17 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Charla

Organizador Vivero de Carabanchel

Asistentes 13

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

En este Coffee Break contaremos con la presencia de Alejandro de Leén, fundador de Anima Ventures e
inversor en proyectos de impacto social.

Alejandro es fundador de Anima Ventures (builder enfocado en proyectos sociales) y cofundador de
Bluemove (startup de impacto social) en 2010; ademas actiia como business angel, invirtiendo en
proyectos como Meat, Wibrick y Lazzus. Alejandro nos explicard cdmo desarrolla su carrera profesional
y cdémo ha sido su trayectoria en el dmbito del emprendimiento, ademas de contarnos casos reales sobre
su experiencia en diversos proyectos de emprendimiento social y de cémo realiza en la actualidad su
funcién profesional.
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Qué es, en qué consiste y para qué sirve un pacto de socios

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

17 de diciembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Vicalvaro

17

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La finalidad es obtener una visiéon breve pero completa de los pactos de socios, conocer este
instrumento de acuerdo entre los socios para comprender su utilidad o no de incluirlos en un pacto

determinado.

El objetivo del curso es conocer las cldusulas principales de un pacto de socios para comprender su
utilidad o no de incluirlos en un pacto determinado.

Programa:
- ¢Qué es unasociedad?
- ¢Cbébmo estaconfigurada?
- Por quélos pactos de socios.

- Pactos mas usuales: pactos de gobierno y funcionamiento; vinculacién de nuevos socios;
funcionamiento de los érganos de administracién, limitaciones a socios clave; derechos de los

SOCiOS.

- Limitaciones a la transmision de acciones o participaciones.

- Garantias. Medidas decumplimiento.

% de
2sas
: B
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Humanos con recursos

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de diciembre de 2019

Presencial

Curso

Vivero de Carabanchel

23

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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El departamento de recursos humanos es, en este momento, uno de los principales engranajes para el
correcto funcionamiento de cualquier tipo de negocio, lo que exige a los profesionales que conozcan sus

métodos detrabajo.

El objetivo principal de este curso es que los asistentes logren alcanzar la vision real sobre el
funcionamiento de los departamentos de seleccién, asi como dar la importancia necesaria a dichos

departamentos.

Programa:

- Lasmaquinas no suplen la labor humana.

- Los filtros masrecomendados.

- Tips parabuscar las mejores ofertas de empleo.

- TuCV amedida.
- Crear oportunidades.

- Posicionamiento en redesprofesionales.

- Visibilidad para un head hunter.
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Programa Avanza:
e Taller 5: Mi plan de empresa
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e Taller 6: La figura del auténomo

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

18 de diciembre de 2019

Presencial

Taller

Fundaciéon Nantik Lum

8

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion

La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un
curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres es conocer

y profundizar en los elementos necesarios de nuestro plan

de empresa, asi como las formas juridicas mas adecuadas. También se dara a conocer la nueva Ley de
Reformas Urgentes del Trabajo Auténomo, dirigida a apoyar el desarrollo de la actividad emprendedora.

Contenidos:

- Plan de empresa y sus elementos.
- Tramites y formas juridicas.

- Cambiosenlaley 6/2017 de Reformas Urgentes del Trabajo Auténomo.
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Comunicaciones seguras en el marco del RGPD

Fecha 19 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Curso

Organizador Vivero de San Blas

Asistentes 15

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

En este curso aprenderemos el correcto uso del correo electrénico para la trasmision de datos
amparados por el RGPD vy la nueva LOPD, para notificar de manera fehaciente facturas, compromisos de
pago, compromisos de compra, compromisos de entrega, reclamacion de cantidades obligatorio para
poder presentar después una reclamaciéon de cantidad ante los juzgados espafoles, ejercicio de
derechos ARCO o respuesta a los mismos, asegurar las comunicaciones y enviarlas de manera segura'y
encriptadas.
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Networking en el vivero de Carabanchel

Fecha 19 de diciembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Carabanchel
Asistentes 31

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasién para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitira transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracién.
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Networking en el vivero de Puente de Vallecas

Fecha 19 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero del Puente de Vallecas

Asistentes 50

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos
#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

- Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

- Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

- Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacion mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

- Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o
cudles son las ultimastendencias.

- Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboraciéon.
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Networking en el vivero de Villaverde

Fecha 19 de diciembre de 2019
Formato Presencial

Tipo de actividad Evento

Organizador Vivero de Villaverde
Asistentes 26

Publico objetivo mayoritario

Etiquetas #2019 #emprendimiento #eventos

Startups y emprendedores

#ecosistema

Descripcion:

Encuentro entre las personas emprendedoras alojadas en los despachos o espacios de coworking del
vivero de empresas que busca crear y aumentar su red de contactos.

Objetivos:

Conocer a personas y organizaciones. Podemos presentarnos a otros profesionales y empresas.
Podemos conocer la experiencia, los intereses o las aficiones de otras personas.

Dar a conocer productos y servicios. Supone una buena ocasion para hablar acerca de nuestra
actividad profesional y aquellos bienes o servicios que forman parte de ella.

Ampliar la cartera de clientes u otros grupos de interés. Lograr una comunicacién mas estrecha,
permitird transmitir mejor nuestro cometido, necesidades, propuesta de valor, etc.,

Entender mejor el mercado: Saber en qué se encuentran inmersos nuestros competidores o cuales
son las ultimastendencias.

Descubrir oportunidades de negocio: conocer y dialogar con otras personas, permite compartir
buenas practicas e identificar claves en la colaboracion.
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Programa Avanza:
e Taller 7: Como conseguir clientes. Herramientas de comunicacion
e Taller 8: Como vender y convencer

Fecha 19 de diciembre de 2019

Formato Presencial

Tipo de actividad Taller

Organizador Fundacién Nantik Lum

Asistentes 9

Publico objetivo mayoritario Startups y emprendedores

Etiquetas #2019 #emprendimiento #formacion

Descripcion:

La Fundaciéon Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un
curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres se centra en el marketing y la comunicacion de nuestro negocio,
aprender a realizar una estrategia de comunicacién, conocer las principales herramientas y dar claves
para convencer sobre nuestra idea de negocio.

Contenidos:
- Estrategiay herramientas de comunicacion.
- Vendery convencer: elevator pitch.
- Experiencias emprendedoras.
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Programa Avanza:

e Taller 9: Viabilidad de mi negocio y fuentes de financiacion

e Taller 10: Contabilidad y fiscalidad

Fecha
Formato
Tipo de actividad

Organizador

Asistentes

Publico objetivo mayoritario
Etiquetas

Descripcion:

20 de diciembre de 2019

Presencial

Taller

Fundacion Nantik Lum

12

Startups y emprendedores

#2019 #emprendimiento #formacion
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La Fundacion Nantik Lum desarrolla en el vivero de Vicalvaro el Programa AVANZA, que incluye un

curso de 10 talleres formativos enfocados a la puesta en marcha de tu propio negocio.

El objetivo de estos dos talleres es conocer cudles son los datos necesarios para determinar la viabilidad
de nuestro plan de empresa, aprender a trabajar con la herramienta econdmico-financiera. Se explicaran
las principales fuentes de financiacién a las que podemos acceder tanto tradicionales como alternativas

y la parte contable y fiscal del negocio.

Contenidos:
Viabilidad de minegocio.

- Herramienta econédmico-financiera.

Fuentes definanciacion.
Contabilidad y fiscalidad.
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